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农为邦本，本固邦宁。今年1
月，中共中央、国务院印发的《乡村
全面振兴规划（2024—2027年）》
中强调，“构建现代乡村产业体系”

“培育农业产业化龙头企业”。2
月，《中共中央 国务院关于进一步
深化农村改革 扎实推进乡村全面
振兴的意见》发布，提出“打造特色
农业产业集群”“提升农业产业化
水平”。

内蒙古自治区包头市固阳县
是我国较大的黄芪产区之一。其
产出的黄芪被誉为“北芪赛人参”，
因优良的品质和显著的医药保健
价值而闻名。固阳黄芪不仅获得
了“农产品地理标志”，还被授予

“中国固阳——正北黄芪之乡”称
号。2023年底，固阳黄芪被正式
纳入按照传统既是食品又是中药
材的物质目录，意味着固阳黄芪迈
入了一个新的发展阶段。

在全国两会前夕，《中国企业
报》记者采访了包头市人大代表、
君康芪业（固阳）科技有限公司（以
下简称“君康芪业”）总经理李春
阳，就当前市场环境下，企业如何
突围，以及黄芪产业如何成为固阳
县乡村振兴的核心引擎进行了
探讨。

固阳农业探索：锚定
“一芪富农”小目标

履职两年来，李春阳高度关注
固阳县的农业发展，尤其重视如何

通过黄芪产业的发展真正实现“一
芪富农”。

作为我国北方重要的农牧业
基地，包头市农业资源禀赋优越，
但当前仍面临产业链条短、产品附
加值低、抗风险能力弱等问题。据
统计，2022年，包头市农产品加工
转化率仅为58%，低于全国平均水
平。同时，特色品牌溢价能力不
足，从而制约了农民收入增长。

在长期的实地调研和走访中，
李春阳结合实际情况，提出了多项
旨在振兴黄芪产业的建议。例如，
针对固阳黄芪产业发展制定长期
的产业扶持政策；加大现代农业产
业园、中药材（黄芪）等特色产业集
群、黄芪产业强镇等项目资金支持
力度；出台对黄芪产业龙头企业给
予技术和设备提升改造支持、中医
药保护支持和金融支持政策等。

在李春阳看来，农产品加工业
作为连接农业生产和消费的桥梁，

将对推动乡村振兴具有重要意义。
“这几年，我比较专注于药食

同源黄芪深加工农业项目。”李春
阳认为，如何实现从“产量增长”向

“价值增长”转变，将是全面推进乡
村振兴的关键。

农产品深加工：新兴
企业的创新之旅

君康芪业，这家聚焦内蒙古黄
芪全产业链的新兴企业，成立于
2022年，也是固阳县黄芪深加工
重点招商引资企业。

多年来，君康芪业始终将技术
创新放在首位，并率先与中国药科
大学及固阳县农牧业产业园区共
建了“黄芪大健康产品开发联合实
验室”。

值得一提的是，君康芪业采用
数字化提取技术，提纯药食同源黄
芪、石斛、黄精、灵芝、枸杞、沙棘、

槐花等道地药材含甲苷、多糖等核
心成分，开发出黄芪石斛精粹浓缩
液、黄芪沙棘精粹浓缩液、黄芪蓉
芝精粹浓缩液、黄芪石斛速溶微
粒、黄芪石斛压片等22类创新产
品。据悉，目前君康芪业生产流程
已实现全自动化智能控制，达到制
药级GMP标准。

此外，君康芪业已在中国药科
大学GMP实训中心完成工艺的中
试和中间质量标准制定等工作，同
时申报多项专利。

“接下来，我们计划扩大产能，
引进一条新灌装线，产能可以达到
现在的5—6倍，解决人工上料的
问题，并能显著提高效率。”李春阳
表示，未来，企业还计划联合高校
研发黄芪化妆品、保健品等高端产
品，探索黄芪多糖在免疫调节领域
的应用，进一步延伸产业链。他透
露，计划将实验室打造为内蒙古地
区独家的黄芪甲苷、多糖等成分检
测的第三方实验室。

品牌突围：构建可持
续生态产业链

“去年我们在上海、固阳等地
举办了多场产品发布会，与上海
企业家协会、中国文津会等签订
合作协议，并与广州、深圳、武汉、
杭州、常州等地经销商达成合作
意向。”如今，君康芪业的浓缩液、
固体饮料、压片糖果等广受市场
青睐，产品已远销长三角、珠三角
市场。

在当前市场环境下，君康芪业

应如何寻求突破？
除了技术创新以外，李春阳表

示，将重点关注大健康产业的发展
趋势，推出针对特定人群、特定功
效的黄芪保健品或功能性食品，开
拓新兴市场。同时，积极探索国际
市场，将产品推向国际舞台。

在品牌建设上，借助政府打造
“固阳黄芪”区域公用品牌的契机，
突出“内蒙古黄芪，首选君康芪业”
品牌定位，提高品牌知名度和美誉
度；深挖黄芪文化内涵，举办黄芪
文化节、科普讲座等活动，提升品
牌的文化底蕴。

他建议优化种植环节，建立标
准化、规模化的黄芪种植基地，加
强对种植户的技术指导和培训，确
保黄芪原料的品质和供应稳定
性。此外，推动有机黄芪种植，提
高产品的市场竞争力。

在产业振兴方面，李春阳认
为，企业应与上下游建立紧密联
系，与黄芪种植户、包装材料供应
商、物流企业等形成产业联盟。并
将产业链进行整合，构建“企业盈
利—产业升级—农民致富”的可持
续生态产业链。

“公司全面达产后，预计可直
接带动黄芪种植专业化200户，可
安排就业人员约100人。”产业旺
促乡村兴，李春阳希望，固阳县借
势加大招商引资力度，培育和壮大
黄芪产业龙头企业，引导企业和农
民实现固阳黄芪从卖原芪、卖饮片
到精粹浓缩液再到建成全国最大
的黄芪大健康产业深加工基地的
精彩蝶变。

君康芪业：“一芪富农”好药材撬动大民生
本报记者 崔敏

在全国两会召开之际，乡村振
兴的话题再次成为社会各界关注
的焦点。而来自内蒙古通辽市扎
鲁特旗东萨拉嘎查的“嘎查之路”
品牌，因其独特的全产业链发展模
式和显著的乡村振兴成效，引起了
社会各界的高度关注。作为第十
三届全国人大代表、上海内蒙古商
会副会长、通辽市扎鲁特旗东萨拉
嘎查党支部书记、“嘎查之路”品牌
负责人，吴云波带领牧民走出的这
条致富路，不仅为草原深处的乡村
带来了翻天覆地的变化，更为全国
乡村振兴提供了可借鉴的范例。

从草原到餐桌的无
缝对接

吴云波深知，乡村振兴的核心
在于产业振兴，而产业的发展直接
关系到农牧民的收入和生活品质。

“乡村振兴里有一个核心，那
就是产业振兴。”吴云波表示，“产
业的发展直接影响到农牧民的收
入及致富。通过宣传和营销品牌
推广来发展产业。我们希望通过
这种方式传达的核心理念，就是守
住脱贫攻坚的成果，不让农牧民再
返贫。”

“嘎查之路”品牌的核心在于
全产业链模式。从草原上的牛羊

养殖，到屠宰加工，再到终端销售，
“嘎查之路”实现了从源头到餐桌
的全程把控。吴云波介绍：“我们
通过玛拉沁艾力养牛专业合作社，
将优质的牛羊养殖基地与市场需
求紧密结合，不仅保证了产品的品
质，还为牧民们带来了实实在在的
收益。”

自2014年成立以来，玛拉沁
艾力养牛专业合作社已经发展成
为一个覆盖从养殖、屠宰、深加工、
直营专卖到餐饮的全产业链合作
社。总资产从最初的550万元增
长了超过10倍，入社群众累计分
红超千万。这样的成绩，离不开吴
云波和他的团队多年来在乡村振
兴道路上的不懈努力。

吴云波表示，品牌推广不仅是
宣传和营销，更是守住脱贫攻坚成
果、防止农牧民返贫的关键核心理
念。通过品牌推广，“嘎查之路”将
嘎查的产品推向全国，让更多人了
解和喜爱科尔沁牛肉的独特魅力。

近年来，“嘎查之路”在全国
的市场布局不断拓展。在上海
环球港开设的全国首家烤全牛
火锅餐饮店，成为了品牌推广的
重要窗口。

乡村振兴路上的坚
守与创新

在推广“嘎查之路”品牌的过
程中，吴云波及其团队遇到了资金
链紧张、人才短缺等诸多挑战。然
而，吴云波凭借坚韧不拔的精神和
创新的思维，成功通过加盟合作等
方式克服了重重挑战，并得到了众
多爱心企业家的帮扶和支持。

“在创业过程中，我们遇到了
无数困难，缺乏人才和资金，但我
始终坚信，不能让老百姓的血汗钱
打水漂。”吴云波说。通过短视频
和直播带货，吴云波成为了拥有上
百万粉丝的“网红村书记”，市场销
路迅速打开。他用一口不太流利
的普通话向网友们介绍家乡的牛
肉，赢得了众多消费者的信任和
支持。

2023年，玛拉沁艾力养牛专

业合作社新建了牛羊肉深加工
厂。2024年9月，位于上海环球港
的合作社餐饮店“嘎查之路”正式
营业。餐饮店开业前，吴云波与团
队成员发布了一条短视频，“今天
是个好日子，我们的事业即将从这
里开始。加油！”

如今，上海环球港“嘎查之路”
餐饮店已受到广大消费者的青
睐。未来，“嘎查之路”将致力于通
过加盟连锁的方式，将烤全牛盛宴
推广到全国。“我们希望通过品牌
的力量，带动更多牧民发展养殖牧
场，保证牛羊肉的源头安全，让更
多人享受到健康美味的科尔沁牛
肉。”吴云波说。

吴云波表示，“嘎查之路”品牌
的发展，不仅体现在经济效益上，
更体现在对生态环境的保护和文

化的传承上。“我们通过科学的养
殖方式，减少了对草原环境的破
坏，同时通过品牌推广，让更多人
了解内蒙古的草原文化。”

业内人士指出，“嘎查之路”不
仅是一个品牌，更是一种乡村振兴
的模式和理念。通过“党支部+合
作社+基地+牧户”的发展模式，吴
云波带领牧民们实现了从传统牧
业向现代化产业的转型。在全产
业链的模式下，“嘎查之路”实现了
从草原到餐桌的全程把控，为消费
者带来了健康美味的牛肉产品，也
为乡村振兴注入了新的活力。“嘎
查之路”展示了中国乡村振兴的创
新模式和巨大潜力，为实现共同富
裕的目标贡献了力量。这种生态
与经济相结合的发展模式，为乡村
振兴提供了新的思路。

嘎查之路：从草原到餐桌 打造乡村振兴“牛”品牌
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