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荣获“小巨人”称号
8月9日，《中国企业报》稳经

济系列调研组记者来到尚阳储能
（北京）科技有限公司（以下简称
“尚阳储能”），这是西藏省级“专
精特新”中小企业——西藏尚阳
能源有限公司（以下简称“尚阳能
源”）的北京分公司。刚跨进公司
大门，尚阳储能市场总监张海利
就迫不及待地告诉记者，其西藏
总公司刚刚获批了第四批专精特
新“小巨人”企业称号，目前已进
行完公示。

根据国家工信部中小企业局
发布的信息显示，专精特新“小巨
人”企业认定需同时满足专、精、
特、新、链、品六个方面指标。同
时，在经济效益上有三个专项要
求，最低标准是上年度营业收入
总额不足5000万元的企业，需要
同时满足近2年新增股权融资总
额（合格机构投资者的实缴额）
8000万元以上，且研发费用总额
3000万元以上、研发人员占企业
职工总数比重50%以上。

此外，在产业链配套指标上，
要求企业位于产业链关键环节，
围绕重点产业链实现关键基础技
术和产品的产业化应用，发挥“补
短板”“锻长板”“填空白”等重要
作用。

张海利介绍，尚阳能源创办
至今20余年一直专注于中温太阳

能设备的研发、生产和销售，可提
供工业蒸汽、热水、取暖和制冷解
决方案，曾多次受邀参与光热行
业及延展领域国家标准的起草，
致力于成为工业化太阳能蒸汽领
域的创领者。

尚阳能源研发生产的“套管
式真空管太阳能蒸汽集热器”，不
需要用电进行转化，就能直接产
出 100℃—200℃中温蒸汽。此
外，还具有承压性强、不怕漏水、
不怕冻、不结垢和集热快的特点。

“我们的创新核心技术，能解
决传统太阳能的所有痛点难题。”
张海利介绍，尚阳能源研发生产
的蒸汽装置，既可以分布式单点
安装，即开即用；也可以大面积集
中安装使用。它的工业应用场景
十分宽广，可应用于生物制药、医
疗消毒、建材化工、橡胶塑化、热
水工程、酿酒蒸馏、食品加工、喷
涂电镀、屠宰养殖、厨房餐饮、纺
织印染、洗涤整烫、造纸包装、泡
沫定型等各个领域。

借力资本 增强“赛道
封锁”优势

当前，我国的太阳能热利用
主要分为三个阶段，一是低温热
利用，即80℃以下的热水阶段，主
要是提供生活热水；二是中温热
利用，即 80℃—250℃的热能阶
段，主要是提供工农业用热；三是
高温热利用，即250℃以上的热电

阶段，主要是提供发电用热。
在工业领域，中高温蒸汽的

需求无处不在。尽管如此，截至
目前，无论国内还是国外，太阳能
工业蒸汽领域的商业化案例却很
少，市场没有大规模应用的原因
和痛点在哪？如何破局？

业内分析认为，原因有三。
首先，太阳能集热需要占用较大
的土地面积，在土地昂贵的城市
其应用空间被压制；其次，在工业
发达的中东部地区，太阳能蒸汽
技术的经济性还没有太大优势；
第三，工业用户对此的认知度和
接受度还较低。

尚阳能源董事长符逸锋告诉
《中国企业报》记者，核心原因还
在于太阳能工业蒸汽设备前期
的投入成本太大，用户没有算明
白账。他举了个例子，一家工业
酒厂要用蒸汽，用传统的化石能
源（煤、油、气）生产蒸汽，假设每
年要使用 1000 万元的燃料成本
费，折合每月只需要交83万多元
燃料费，3年需要3000万元燃料
成本。而如果安装一套太阳能
集热器生产蒸汽，它需要一次性
交3000万元（相当于一次交了化
石燃料3年的钱），但该设备未来
15—20 年的使用周期里却不用
再花钱。放在更长的时间轴来
看，太阳能蒸汽显然更实惠又绿
色减碳，但通常绝大部分工业用
户企业一听一次交 3000 万元就
果断拒绝了。

其次，以前用化石能源生产
的蒸汽成本也低，一吨大约100元
左右，而彼时的太阳能蒸汽由于
技术还在初期阶段等原因，同单
位成本也较现在偏高，这也导致
工业用户不愿意采用。没有工业
用户买单，太阳能热企业纷纷改
途换辙转向民用热水和供暖发力
去了，这就阻碍了太阳能蒸汽的
大规模工业应用。

谁无暴风劲雨时？符逸锋告
诉《中国企业报》记者，在他近20
年创业中，经历过许多次失败，但
是他坚信太阳能热利用一定会有

“春天”，因此在其它同行浅尝辄止
或另辟蹊径时，他默默坚持并不断
加强技术攻关，截至目前尚阳能源
已形成 60 余项国家技术专利壁
垒。在陆续摘获“专精特新”、“小
巨人”称号后，尚阳能源已成为资
本追捧的“热饽饽”，如今它能借力
融资机构实现商业模式创新，比如
为城市合伙人客户提供低息金融
租赁、合同能源管理等多种金融方
案，帮助客户解决因疫情影响造成
的资金周转不足。

在符逸锋看来，独特技术+
“小巨人”称号+金融杠杆+城市合
伙人模式，让尚阳能源在市场竞
争中具备“赛道封锁”的优势。

破界创新 打破单一
品类增长困局

众所周知，工业部门是我国
减污降碳的主战场，其二氧化碳
排放量占全国碳排放量的比重最
大。不断提高绿色清洁能源的比
重，减少煤炭、石油、天然气等化
石能源在工业领域的消费是碳减
排的关键，那么太阳能工业蒸汽
每年能为国家减碳多少？

尚阳储能运营总经理胡琪介
绍，以尚阳目前仅有的两条生产
线为例，一条生产线一年能生产
40万平方米集热器，预计年集热
量34.8万MWh，每年可节约标煤
4.28万吨，每年可减少二氧化碳排
放11.4万吨。

守得云开见月明。“双碳”政
策东风，让太阳能蒸汽赛道迎来
了快速发展机遇期，而其它企业
的半道放弃也让一直坚守的尚阳
能源“异军突起”。

“碳中和、碳达峰目标对我
们新能源企业来说，那是锦上添

花。在需求上，我们的用户在十
倍速的增加；在供给上，我们行
业技术在十倍数的革新。”胡琪
透露，在高速发展中，尚阳能源
将打破单一品类增长困局，以太
阳能中高温为单点破局，以工业
蒸汽为破界创新，以分布式工业
应用为错位竞争，打造“工业蒸
汽+集中供热+分散供热”多维度
盈利模式，挖掘利润增长第二曲
线。在模式上，颠覆传统代理商
机制，采取“城市合伙人”的发展
机制，拟在太阳辐照量一二三类
城市为核心发展区域招募省级、
市级和区县级三类合伙人，并制
定6个月无营业额的强制全额退
款的退出机制。

在不断扩充合伙人的同时，
尚阳储能还通过两种方式不断扩
充产能。一是计划以省为单位发
展代加工企业，在山东、内蒙古和
天津三个地区寻找相关的传统太
阳能制造企业，通过从代加工到
持股到控股到并购的路线，完成
生产、物流布局；二是寻求在工业
聚集、生物医药、纺织等所有需要
工业蒸汽做配套的地方，与当地
政府按1亿元􀏑3000万元的比例
（即政府每承诺1亿元的市场，企
业出资3000万元投建厂房）投建
加工生产线。

“疫情之下，我们的发展思路
是把公司做小，把市场做大，我们
更愿意把资金投入市场，建品牌，
建渠道。今年我们只发展50个合
伙人，明年我们将要完成全国
80%省份重点城市的布局。”胡琪
介绍，截至目前，尚阳能源项目涉
及西藏、新疆、内蒙古、河北、山东
等多个省市地区，已铺设面积超5
万平方米，使用面积超20万平方
米，已累计为 200 多工程客户和
10000多家庭提供太阳能热能解
决方案。

展望未来，胡琪透露，由于这
个市场刚起步，市场教育不足，衍
生的空白市场需要大量有战略眼
光的人才进入这个领域才能共同
把市场做起来。“尚阳也在规划成
立一所尚阳新能源职业技术学
院，拟将每年为国家输送新能源
专业人才不低于1000人，同时打
通产品出口贸易国外市场，以中
东、蒙古、中亚市场为先。”

（《中国企业报》集团稳经济
调研组成员何芳、李雪丰执笔）

尚阳能源：太阳能蒸汽“小巨人”如何异军突起？

实现碳达峰、碳中和是党中央统筹国内

和国际两个大局做出的重大战略决策，

是生态文明建设的重要组成部分。

“十四五”时期，我国生态文明建设进入

了以降碳为重点战略方向、推动减污降碳协

同增效、促进经济社会发展全面绿色转型、

实现生态环境质量改善由量变到质变的关

键时期。在加强“减污降碳”协同治理中，开

发太阳能热应用的新能源企业,迎来了快速

发展的“政策东风”。
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