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工业机器人、激光设备、高端机床
等一批高端装备产业科创板公司接连
出炉。作为科创板六大产业之一，未来
还将有更多的高端装备公司登陆科创
板。如何看待高端装备产业的投资机
会?哪些子板块更有优势?

南方基金权益研究部总经理、南方
科技创新主题基金经理茅炜表示，从本
世纪开始，中国开始从中国制造变成中
国智造，中国自主创新能力不断提升，
高端装备制造开始进入了进口替代和
快速推广的阶段，也成为国家重点扶植
和资本青睐的对象，未来空间巨大。

高端装备四大子领域具
有国际竞争力

茅炜指出，高端装备领域中，轨交
设备、锂电池制造设备、航空航天设备、
工业激光设备等具备国际竞争力。

轨交行业，由于主要依靠财政投
资，具有明显的逆周期特征，随着我国
经济下行压力加大，基建投资补短板力
度有望提升。同时，下游运输需求以及
城镇化率的提高也倒逼轨交行业的快
速发展，预计铁路固定资产投资在未来
几年将保持高位。轨交行业建设周期
长、技术标准高，整个产业链的进入壁
垒相对较高，为寡头竞争市场。

对于锂电池制造设备，随着中国新
能源汽车市场的爆发，动力电池企业不
断扩产，未来空间巨大。同时，锂电设
备国产化率提升，2017年前端、中端、后
端设备的总体国产化率分别达到88%、
90%以上、95%以上，可实现整线设备生
产。

此外，国产设备也在加速高端化并
打入了日韩锂电池生产企业的生产
线。锂电设备行业集中度提升，细分设
备的集中度更高，未来，技术水平较差、
没有大客户的中小设备企业将会被淘
汰出局，锂电设备行业集中度将进一步
提升。

对于航空航天设备，茅炜认为，依

托国家战略及产业政策，卫星应用行业
高速增长。2015年—2017年，全球卫星
产业收入保持3%左右的增速，而我国
增速保持在20%左右的高水平。据统
计，全球卫星应用业务和卫星制造业务
的比值约为9∶1，而我国目前在3∶1左
右，卫星应用业务具有较大的发展空
间。

对于工业激光设备，早在2015年，
中国就取代欧洲首次成为激光器最大的
消费市场，约占全球市场规模的29%，据
统计，2018年中国激光装备市场规模为
605亿元，超过全球市场的一半。不过，
激光装备竞争格局较为分散。

看好智能制造、航空航
天、半导体设备等

综合企业利润增速等方面判断，茅
炜更看好高端装备领域中的智能制造、
航空航天、半导体设备及材料等子行业。

中国高端机床的国产率大约为
20%，价格上进口欧美国家的机床平均
每台10万美元左右，而国内出口的机床
平均价格大约450美元。茅炜认为，经
过多年发展，在这一领域国内具备一定
技术积累和人才储备，发展进程正在加
快，进口替代的空间有望进一步提升。
此外，目前国内老龄化速度加速，劳动
力成本逐渐上升，企业需要降本提效。
随着消费升级，需求方需要更为个性、
智能、可定制化的产品，这将共同推动
制造业向智能制造发展。

航空航天装备未来发展有两大利
好：一方面，中国航空航天市场快速提
升，对于相关航空航天装备的需求量巨
大;另一方面，航空航天作为中国实现强
国目标的战略重点，装备国产化是发展
的必经之路。

半导体设备领域同样值得关注。
茅炜表示，中国半导体设备国产化率大
部分在20%以下，比如单晶炉国产化率
不到20%，刻蚀机水平虽已达到世界先

进水平，但市场占有率不到10%，中国
半导体设备的投入和国产化前景还有
很大的空间。从长周期的角度看，我国
有望将整个产业链打造成全球最有竞
争力的产业，追平国际先进水平。

多维度估值体系看内在
价值

研究投资创新型企业，采取的估值
方法与传统企业存在差异。茅炜表示，
科创板上市公司大多基于互联网的应
用，或者是基于其他高科技的应用，未
来利润有很大的增长空间，但风险和不
可预见性也较高，所以，不能简单地用
市盈率来对比，需要参考公司的净资产
值、负债率、销售收入以及研发投入情
况，对比主板上市公司的市盈率给予合
理估值和定价。

茅炜提及高端装备领域公司尤其
需要重视销售收入和研发投入两个数
据，他表示，科创板公司基于其成长属
性，可以不盈利，但是销售收入应保持
高速增长。销售收入在未来有可能转
化为利润。

“公司研发更为重要，现在披露的
100多家科创板受理公司，研发占收入
的比重平均11%，而A股主板整体只有
4%。科创板最关注的是企业的科创属
性，对应的就是研发投入，上市公司近
几年研发投入占比是否持续稳健上升，
对应的营收是否出现增长，也是需要关
注的重点。”茅炜说。

茅炜指出，对于高端装备领域公司
还需要持续跟踪：

一是研发投入是否能持续维持在
较高水平；二是研发方向、技术迭代是
否会产生偏差；三是关键技术人员会否
流失、核心技术会否被竞争对手获取，
造成行业地位的下降；四是下游客户的
周期性；五是知识产权是否存在争端风
险，是否完全自主可控；六是现在的发
行估值是否能匹配未来的成长。

（来源：前瞻产业研究院）

“你们再晚来一天，这机器就见不着
了。”近日，在河北沃克曼数控机械有限公司
生产车间，副总经理徐俊指着一台已打包的
数控折弯机笑着说，“我们已经联系了物流
公司，下午机器就会运往东莞的一家工厂。”

3年前，沃克曼公司从广东搬迁至沧州
激光产业园，生产的主要产品为数控机床，
主要用于对金属薄板进行物理变形加工，产
品广泛应用于机箱机械、装饰幕墙、电梯制
造等领域，公司拥有其核心技术的完全自主
知识产权。

谈起为什么从珠三角搬到沧州，徐俊
说，“一是沧州的招商政策好，二是来沧州能
够更好更快服务京津冀市场。”

落户沧州3年多来，沃克曼公司的产品
核心零部件国产化比例从 70%提高到
95%。“今年，中科院长春光机所将落户园
区，届时核心零部件就可以实现全部国产
化。”徐俊充满自豪。

距离沃克曼公司不远的国工信（沧州）

数控科技有限公司，是沃克曼公司数控系统
方面的上游供货商。

走进国工信产品展示区，只见一台机
器人正在作业。“这就是我们的防碰撞技
术，它能够保障作业过程中人和机器的安
全。”国工信副总经理曹勇生说，此外，高
速移动中的防抖动、拖动示教也是企业的
技术核心。“这些技术都是我们自己研发
的，国外都没有。”说起公司的核心技术，
曹勇生十分自信。

据介绍，沧州激光产业园以壮大激光产
业为主线，通过打造激光装备研发制造基
地、激光装备应用基地、高端装备产业基地
三个板块，致力于建设高端智能装备制造产
业聚集区。

为此，园区共建立了四个院士工作站、
两个工程实验室、两个技术研发中心，现有
院士4名、国家“千人计划”专家2名、国内激
光行业资深专家20人。目前，园区共引入
亿元以上激光及智能装备项目30个，总投

资80亿元，2018年实现产值50亿元、带动
就业3000余人，初步形成了核心技术聚集
效应。

激光产业园是沧州发展高端装备制造
业的一个缩影。目前，沧州市加快航空产业
园、微电子产业园等项目建设，推动信息技
术、智能装备、先进制造等战略性新兴产业
集群发展。

沧州市发改委有关负责人介绍，这些产
业集群得以在沧州聚集，既得益于该市以建
链、强链、延链、补链为目标的精准招商政
策，也离不开科技创新平台的搭建。

作为河北三个沿海城市之一，沧州拥有
沿海区域面积2400平方公里，其中有55万
亩建设用地和220万亩未利用地。沿海地
区既是传统优势产业的聚集地，也成为发展
高端装备制造等战略性新兴产业的主要策
源地。这片曾经的盐碱地，正在成为沧州优
势要素聚集的“洼地”。

据介绍，沧州市通过政府引导、企业

主导，不断引进高端创新资源，逐步打造
成链条完整、功能齐全的科技企业孵化育
成体系。截至目前，全市共有省级技术创
新中心29家、产业技术研究院3家、重点
实验室 1 家，建立市级技术创新中心 81
家。日前，沧州市还出台《关于深化科技
改革创新推动高质量发展的实施意见》，
以十大重点任务促进沧州跻身全国创新
型城市行列。

今年2月发布的《中共河北省委、河北
省人民政府关于大力推进沿海经济带高质
量发展的意见》提出，打造特色鲜明的高端
装备制造基地，推进装备制造业向智能化、
高端化、服务化转变，向品牌化发展，并明确
提出了加快沧州激光产业园和激光加工国
家工程研究中心（京津冀区域中心）建设。
未来，沧州将围绕打造沿海率先发展创新示
范区，建设环渤海地区重要的现代化工业城
市，形成沿海经济带的重要增长极。

（来源：河北新闻网）

中国高端装备制造业市场分析：

四大细分领域国际竞争力强，未来发展空间巨大

案例

沧州高端装备制造业集群效应初现

2013—2018年全球与中国激光装备市场规模对比情况

2010—2018年全球卫星应用产业收入统计及增长情况

2011—2020年中国半导体设备市场规模统计情况及预测


