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目前,大气污染防治已经上升
为国家战略，这也加快了国家大
气污染防治产业的发展速度。

业内人士认为，工业企业和
环保企业不是对立的，双方要有
共同的目标，第三方治理模式需
要长期配合和良性合作，最终通
过更好更节能的技术手段、更低
的代价进行治理。

技术创新
是发展驱动力
随着我国对大气污染治理重

视程度的日益提高，燃煤电厂超
低排放改造和非电行业烟气治理
两个领域的多家企业在技术创新
方面重点布局，并自主研发了多
项技术，例如煤炭的低排放燃烧
技术、脱硝脱硫等技术。

从污染物排放成因看，煤炭
的不洁净燃烧占到60%以上，中

国的能源分布仍然处于“富煤、少
油、贫气”，煤炭在未来很长时间
内，仍将是重要基础能源。亿利
洁能股份有限公司投资者关系总
监任健对《中国企业报》记者讲
到，当下最关键的问题是通过技
术手段，实现煤炭的清洁高效利
用。公司自主开发并拥有12项专
利的煤炭高效清洁利用技术，其
中的底部燃烧技术、三层燃烧技
术、低排放燃烧技术处于世界领
先水平。正在开发的微煤雾化燃
烧技术5.0，将会实现设备的模块
化开发，进一步缩短工程安装施
工周期，排放效果更优。

任健表示，通过新技术对旧
锅炉进行改造，同时大力推广高
效燃煤锅炉，可提升锅炉的燃烧
效率和排放指标，达到或者超过
天然气排放标准，同时，有助于工
业园区拆除小、旧锅炉，实现集中
供热。

对此，大唐环境产业集团股
份有限公司执行董事、总经理邓

贤东也对《中国企业报》记者表
示，要坚持科技引领、创新驱动，
通过自主研发、技术引进和再创
新，拥有核心技术，打造核心产
品，不断提升企业核心竞争力和
可持续发展能力。

在非电领域，国内的工业烟
气治理企业曾因技术的缺乏需要
引进昂贵的国外技术，使企业成
本大大增加。北京清新环境技术
股份有限公司总裁张根华对《中
国企业报》记者讲到，清新环境在
公司成立后的前几年，经过研发、
实验、改进，推出了有自主知识产
权的旋汇耦合技术，并取得了发
明专利，改善了当时国内能源企
业高成本的现象。

第三方治理
成运营趋势
大气污染治理是一个漫长的

工程，污染治理是一项专业性、技
术性很强的工作，并需要后期持

续良好的运营，在这种情况下，环
境污染第三方治理（简称“第三方
治理”）模式应运而生。

邓贤东认为，一方面，排污企
业可以通过利用第三方企业的先
进治污技术，提升工作效率与质
量，有效治理环境污染；另一方
面，作为出资方的排污企业和作
为治理方的第三方公司可以在污
染治理过程中相互监督，从而避
免传统的“谁污染谁治理”原则所
带来的弊端。同时，第三方治理
有利于吸引更多的社会资本，从
而推动环保产业良性、健康发展。

另外，企业在注重提升自身
运营管理水平的同时，还要积极
发挥行业影响力，例如，大唐环境
主编了“火电厂烟气脱硝平板式
催化剂 IEEE标准”等国际、国家
和行业标准，并多次组织召开研
讨会，为国家环保产业的健康发
展提出意见和建议，进一步提升
了环保企业行业地位和话语权。

对于环保企业的运营，张根

华的见解是，可采用第三方治理
的模式，该模式除了促进排污企
业与环保企业的良性发展，也可
解决政府监管方面的难题。

据了解，清新环境未来的发
展将以运营和服务为主要方向，
公司一方面采取项目改造、项目
新建的传统模式，另一方面推出
了BOT模式，即经污染企业委托，
由专业的环保企业承担投资、建
造、运营等环保责任，此种模式从
技术、性能、经济层面都能呈现更
好的优势。

在热力生产与供应方面，政
府曾面临的难题有：一是监管难，
每一家能耗大户都有自己的锅
炉，容易超标排放；二是日常维护
和运营投入高，政府开支大；三是
技术革新缓慢。任健认为，未来
政府公共事业大多会采取购买第
三方服务。通过市场化招标，同
企业签订20—30年热力生产和销
售的特许经营权。引入第三方经
营，就能实现很大的改观。

政策的倾斜叠加资本的青
睐，让环保产业站到风口之上。
行业收购、整合新闻不断传来的
背后，是企业间激烈“厮杀”的刀
光剑影。业内人士认为，环境治
理技术是目前环保企业面临的挑
战，而资本则是背后的筹码。

政策暖风频吹
公开信息显示，截至2017年1

月，财政部入库PPP项目中，环保
类项目占全部入库项目总数的
21.55%，该类项目中涉水项目（包
括污水处理、供排水、水环境综合
治理等）占比最高，超过 80%。
PPP模式的推动，为包括污水处理
在内的水业开启了更广阔的市
场。

2017年也是“水十条”落地实
施、完成阶段目标的关键年。环
境保护部也将于9月对辽宁、黑龙
江、安徽等9个省（区），开展为期
一个月的专项督导。

中科鼎实环境工程股份有份
公司常务副总经理兼总工程师
杨勇对此感触颇深，他对《中国
企业报》记者表示：一方面，环保
督察日趋严格，有助于更专业、
技术实力更强、管理更规范的环
保企业脱颖而出。环保督察的
常态化，给一直严格抓好环保工
作的企业创造了更为公平的环
境。另一方面，污染治理市场增
长空间较大，污染环境修复市场
将实现从量到质的转变——从
关注治理的规模，转向关注治理
的效果。

对于污染环境综合治理服务
商来说，创新能力以及自主研发
能力是应对激烈市场竞争的巨大
优势。杨勇告诉记者，“中科鼎实

拥有一大批自主研发的核心技术
及实用新型专利。比如针对污染
地下水修复的原位化学氧化技
术、地下水抽出处理技术、地下水
监控自然衰减技术，以及针对流
域环境综合治理的一种新型注射
型可渗透反应墙污水处理装
置，—种模块化可组卸式人工湿
地系统及其潜流人工湿地总成等
技术。”

作为国家“千年大计”的雄安
新区，也在建设规划中提出了环
保先行战略。这给京津冀的环保
企业也带来了机遇。

全国工商联环境商会会长、
博天环境集团董事长赵笠钧对
《中国企业报》记者表示，雄安新
区新的城市环保理念对环保企业
技术实力、施治经验以及各方面
的综合能力要求很高。

赵笠钧透露，近年来，博天环
境在流域环境综合整治、水生态
修复、污染土壤及地下水治理方
面的研发形成了多项核心专利技

术，可以为雄安新区在水生态修
复、工业企业及园区全面达标排
放、渗坑治理及地下水修复等方
面提供服务。

同时，赵笠钧也坦言，对环保
企业而言，国家的各类环保标准
的提高及严格执法，释放了巨大
的市场空间，也带来了更高的技
术门槛和资本门槛。环保产业现
在处于比拼资本、比拼工程的阶
段，但在未来，源头减排、绿色生
产、绿色消费将成为环保的主流。

综合治理模式成主流
近年来，涉及环保领域企业

收购、整合的新闻不断传来。如
东旭蓝天收购星景生态；阳光集
团收购龙净环保。拥有灵敏市场
嗅觉的资本自然不会错过环保的

“盛宴”。
业内人士认为，环保企业并

购的主要目的是通过核心业务领
域，拓展产业链上下游，从而迈进

成为综合解决服务商；非环保企
业则企图通过跨界并购进军环保
领域。

目前国内环保企业已超过3
万家，而上市的环保企业不足50
家，随着产业集中度的提升，环保
企业内部的发展战略也将发生转
变。那些拥有资本、专业等优势
的企业更能掌握主导权。

很多企业已经前瞻性的看到
了这种趋势，开始全产业链的业
务布局。赵笠钧表示，目前环保
项目综合性越来越强，对企业综
合解决能力的要求也越来越高，
全产业链布局优势明显；另外，业
务布局的合理均衡，能够带来较
强的抗风险和可持续发展能力，
为公司长远发展奠定基础。

而北京首创股份有限公司业
务领域也逐步由传统市政水务
向环境治理全产业链扩张，其董
事会秘书、总法律顾问邵丽对
《中国企业报》记者表示，从单点
业务走向全产业链是目前的趋

势。近年来，国内环境问题日益
突出，以往的点源治理模式难以
从根本上解决问题，需要环境企
业从产业链的面上来提供系统
解决方案，生态环境综合治理模
式渐成主流。

国际化进程加速
随着国内环保市场趋于饱

和，环保产业国际化发展成为一
种必然选择，更多的中国环保企
业开始寻求引进国外先进的环保
技术。

首创股份于 2014 年至 2015
年，先后收购了新西兰最大的固
废企业TPI和新加坡危废处理领
域领先企业ECO。据了解，两个
项目目前运转情况良好，收入超
预期。

邵丽告诉记者，以首创股份
在新西兰的项目运营经验来看，
国外的政府、企业、民众都愿意为
环境治理和水质清洁付费，项目
投资回报率比较高，而国内目前
在该方面差距还比较大。

首创股份目前也在致力于引
进新西兰垃圾处理全产业链。邵
丽认为，环境治理技术是目前环
保企业面临的挑战。

“一带一路”倡议给环保企业
的国际化带来了机遇。杨勇告诉
记者，环保企业的业务范围需要
向国际化迈进。中科鼎实已与美
国、英国、日本、加拿大等多个国
家的环保技术研究机构展开合
作，未来将在“一带一路”倡议的
落地中发展壮大。

环保市场的未来必须靠技术
进步来驱动整个产业的发展，赵
笠钧认为，在环保产业“小而散”
的格局下，业内人才基础相对薄
弱，这是制约中国环保行业诞生
世界级公司的关键因素。

水业市场巨头竞技 资本和技术定终局
本报记者 王雅静

蓝天保卫战打响 第三方治理成运营趋势
本报记者 王璐璐
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