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中石化易派客：
“互联网+供应链”模式服务江阴新发展

本报记者 朱晨辉

随着信息经济的发展，信息
技术与江阴的经济社会开始深度
融合。在这一背景下，由江阴经
济和信息化委员会主导，在第十
四届中国企业发展论坛（江阴峰
会）暨2017央企战略性新兴产业
研讨会上，江阴市正式引进中石
化易派客项目。它将作为江阴新
型的电商业态，为当地新经济提
供新引擎。

中国石化易派客市场推广部
副经理徐长骞表示，易派客电商
平台旨在助力江阴企业提升采购
效率、做大销售渠道、提升企业综
合竞争力。

“江阴作为经济发达地区，
企业的转型升级既需要内生动
力，又需要外部加持。”江阴市经
信委相关领导告诉《中国企业
报》记者，在“互联网+”、“中国制
造 2025”、“一带一路”倡议统领
下，江阴适时引入互联网、云计
算、大数据等新兴技术，目的是
加速实体产业再发展，培育经济

发展新动能。

深挖内在价值
2016年中国社会消费品零售

总额超过33万亿元，与消费品相
关的电商运营模式，业已成型，渐
呈“红海”。2016年全国规模以上
工业企业营收高达115万亿元，与
工业品相关的电商运营模式，尚
未破题，仍呈“蓝海”。

具有34年历史的中国石化，
产业范围已覆盖全国96个行业类
别中的66个、41个工业大类中的
30个。2000年，中国石化发力电
子化采购，正式创立了物资采购
电子商务系统，在成长了17年之
后的今天，网上采购金额累计突
破2万亿元，为与广大企业分享优
质采购资源、共享采购成果，打造
了开放共享的易派客工业品电商
平台。

徐长骞告诉《中国企业报》记
者，采购服务、销售服务、金融服
务和综合服务是易派客的四大核
心业务。而践行质量至上、让用

户更安心，践行性价至上、让用户
更省心，践行信用至上、让用户更
放心，践行体验至上、让用户更舒
心则是易派客四大核心价值。易
派客国际业务平台（英文站）更将
充分发挥遍布世界各地的专业
化、国际化的贸易团队功能，当好
服务管家，提供专业支持，为国际
买家和供应企业双向定制贸易策
略，为上下游、内外贸、线上线下
系统提供贸易解决方案，融通供
需、合作双赢。

徐长骞说，易派客推出了科
学、客观、公正的关联方服务指数
评价体系，体系的认证非常严
格。如法人信用认证，是对易派
客关联方的法人主体进行合规守
信状况评价，给予综合信用评级，
与专业信用评价机构合作，从基
本资质、经营绩效、财务状况、信
用纪录等方面进行评价；如产品
质量评价，是对易派客关联方产
品能否满足先进标准或技术规范
水平，给予专业评定，与权威专业
产品质量评价机构合作，从资质
等级、装备能力、质保体系、性能
检测等方面进行评价，各项评价

指标全部量化，评价结果分为A、
B、C 三级。

共享中石化红利
徐长骞介绍道，目前，易派客

拥有1.5 万人的资深专业化采购
队伍，采购业务遍及100 多个国
家和地区，以中国石化强大技术
后盾为支撑，实现全程严控质量
的专家采购。“易派客践行‘让采
购更专业’理念，坚守‘专家采购、
行家招标、管家服务、大家共享’，
汇集甄选百万种工业品优质资
源，深度挖掘供应链内在核心价
值，精心淬炼‘采购、销售、金融、
综合’四大服务，聚焦有效供给，满
足用户需求，实现价值增值。易派
客是以供应链核心企业需求为基
础，不断富集需求与其他企业交易
的电商新模式。”

目前，易派客推出了供应链金
融服务，社会企业可以依托易派客
平台交易数据，得到合作银行提供
的供应链金融服务，帮助有融资需
求的供应商合作伙伴缓解资金压
力。而和易派客发生业务关联的

客户，还能享受与中国石化所属企
业统一的质保和服务。徐长骞表
示，中国石化集团目前所有下属企
业已在易派客平台上实施采购。

易派客上线仅两年，交易金额
突破千亿元，服务了中国二重、西
门子、三一集团、大全集团等众多
央企、外企和民企，同时在政府采
购领域，与厦门市政府开展了深度
合作。就在刚刚过去的2017年6
月，经金砖国家工商理事会中方秘
书处批准，易派客国际业务平台
（英文站）被批准为服务金砖国家
的电子商务平台。7月，国际业务
平台已启动金砖国家专区建设，预
计8月正式上线，将展示金砖国家
优质企业、商品优选、服务机构等，
为金砖国家提供全面服务。

面向工业品电商蓝海，打算将
产业链和供应链价值用到极致的
易派客，目标就是依托拥有34年
历史的中石化老牌大型能源化工
企业，把自己打造成世界一流的工
业品电商平台，利用“互联网+供应
链”的模式助力全国各企业和政府
提升采购效率、降低采购成果，助
力国家供给侧结构性改革。易派客将助力江阴企业更好发展

江阴园区忙招商，你方唱罢
我登场。

利用“第十四届中国企业发
展论坛（江阴峰会）暨2017央企战
略性新兴产业研讨会”机会，江阴
国家高新技术产业开发区、江阴
临港经济开发区和江阴—靖江工
业园区招商局负责人，先后向参
会的央企代表以及知名企业家，
讲政策、推项目、发邀请。

“江阴国家高新区是全国面积
最小的高新区之一，但是人均
GDP却是最高的，我们拥有19家
世界500强及知名的投资企业，历
经25年的开发建设，高新区初步
形成了自己独特的气质。”江阴国

家高新技术产业开发区招商局局
长陈勇奇在介绍时始终以“气质”
打动客商。他表示，今后江阴将以
越来越好的精气神，志在当好“店
小二”，为投资者提供三项全程服
务，即全程服务办理手续，全程服
务申报事宜，全程服务企业诉求。

江阴临港经济开发区作为江
阴强势增长极和产业发展主战场
的主力军，连续多年实现了经济
快速增长，经济实力在江苏省省
级开发区蝉联五连冠，这一点，为
招商局局长邵红良的介绍增添了
不少“底气”。邵红良称，临港经
济开发区按照临港产业强区、生
态宜居新城的发展定位，目光瞄
准全国港城产融合发展的示范
区。为此，邵红良邀请客商“此地

宜业，共创未来”。
作为全国首个跨江跨区域联

动开发的园区，江阴—靖江工业
园区在很多领域实现突破：行政
区划、考核体制、现行的部门管理
体制等等，这种新型的跨区域的
竞合关系，形成了“耀眼”的示范
效应。对此，江阴—靖江工业园
区招商局局长徐宇锋在谈到本园
区的优势时表示，可借助江阴的
资本、人才、管理优势和靖江等苏
北腹地的土地、劳动力、快速的经
济增长和消费需求空间优势，来
实现资源共享优势互补。他说，

“来此投资，将为融合发展提供上
佳体验。”

江阴三大园区接力发布“招贤榜”
本报记者 朱晨辉
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