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“一带一路”国际合作高

峰论坛近日圆满落幕，各国

媒体评价此次高峰论坛是真

正意义上的“中国品牌”。中

国的一系列战略构想逐渐变

成现实，并加速向具体操作

层面推进。润滑油行业作为

石油工业的下游产业，自《推

动共建丝绸之路经济带和

21 世纪海上丝绸之路的愿

景与行动》发布以来，各大品

牌生产商纷纷紧跟新形势、

新政策做出调整，围绕丝绸

之路经济带核心区建设，搭

乘“一带一路”快车，积极推

进自身品牌产品“走出去”战

略。

奥吉星润滑油作为中国

润滑油行业自主品牌10强，

是由跨国上市企业天泰集团

控股的民族润滑油品牌。该

公司始终秉承“为国人做好

油”的品牌理念，以打造“国

产润滑油第一品牌”为品牌

愿景，以“养一辆车，护一家

人”为品牌诉求。奥吉星润

滑油在实践中把每一滴油、

每一次服务都做到极致，短

短数年间即在竞争激烈的行

业中脱颖而出，赢得市场的

广泛好评。

作为一个新锐润滑油品

牌，奥吉星进入市场短短几

年时间便赢得众多用户好

评，“为国人做好油”的品牌

理念获得一致认可，成长速

度之快，令人惊叹。提到这

句深入人心的宣传口号，天

泰集团董事长刘庆成自豪地

表示，“很多人就是因为对

‘为国人做好油’的强烈认同

进而信赖奥吉星的。”不打擦

边球、不搞噱头、认真做品质

的奥吉星正是国人翘首以盼

的优秀民族品牌。

借力“一带一路”
奥吉星润滑油积极拓展销售市场

本报记者 信鹏/杨凯 朱莉

奥吉星润滑油的发展离不开

母公司天泰集团的支持。天泰集

团是全国著名的亚硫酸（氢）铵生

产企业，是我国生产润滑油领域最

早上市的民营企业之一，是集润滑

油生产研发、汽车用品生产、汽车

养护服务以及进出口贸易为一体

的集团化国家高新技术企业。天

泰集团的雄厚实力、产品研发能力

给奥吉星润滑油发展注入了大量

资金并提供了可靠的技术保障。

2014 年 8 月,天泰集团正式在

伦敦证券交易所 AIM（高增长市

场）挂牌上市，首期成功募集资金

313万英镑，成为聊城首家登陆伦

敦证券交易所的企业，同时也是国

内润滑油品及化工领域最早上市

的民营企业之一。仅仅一年后，天

泰集团的股价涨幅超过 60%。随

后，两座投资1.5亿元、年产润滑油

5万吨的工厂在高唐县姜店镇工业

园内拔地而起，天泰集团润滑油的

年生产能力迅速提升至7万多吨；

头顶英国上市公司的光环，奥吉星

品牌在行业内名声大噪，销量倍

增，并成功收获了包括三一重工、

中联重科、中国重汽等一批重量级

的合作伙伴。

采访中记者了解到，今年年

初，天泰集团又赴韩国筹备上市事

宜，由此也体现了企业非同一般的

品牌突围魄力。据刘庆成透露，韩

国上市事宜操作非常顺利，进展很

快。“韩国市场十分欢迎中国优秀

企业进驻，天泰集团有望于今年年

底上市。目前我们的重点目标是

加大宣传力度，进行全方位的品牌

打造，让所有代理商能安心成为奥

吉星的伙伴，大家合作共赢。”同时

为提升销售服务质量，打造品牌影

响力，奥吉星出台了多项奖励措施

奖励优秀代理商、帮助他们更好开

发终端，将奥吉星带进千家万户。

与此同时，在 2017 年度天泰

集团将进一步发力品牌市场。“目

前，我们启动了中国驰名商标、山

东省著名商标、山东省著名品牌项

目的申请，估计在今年均能成功拿

下。当地政府非常支持我们，这是

对奥吉星建设品牌决心的赞同，我

们坚持做好品牌，练内功、做品

质。”

“随着‘一带一路’倡议的提出

和实施，中国推进新一轮对外开放

的重大部署，给众多中国企业提供

了更广阔的海外发展空间……”刘

庆成告诉记者，奥吉星润滑油希望

在更加开放、互利合作的国际潮流

中，携手更多的企业合作伙伴一起

合作共赢、融入全球。

奥吉星润滑油已经出口到多

个国家和地区，广受国际市场认

可。作为润滑油行业第一家以自

主品牌出口的企业，奥吉星已顺利

在东南亚、非洲等地区开拓市场。

刘庆成告诉记者，“走出去”战略年

底将迎来重要举措，由奥吉星牵头

成立并出任主任单位的国际产能

合作润滑油专业委员会，可享受到

国家发改委的资金支持及外国信

息支持，初步拟定在非洲投建大型

产业园，其中润滑油产品将作为首

批进驻项目，化工产品、润滑油上

下游产业链产品都将作为配套资

源一起进驻。

与很多急于走出国门的企业

不同，奥吉星润滑油的国际化不仅

仅是一种地缘市场概念，更是一种

前沿的思维体现。在方兴未艾的

“互联网＋”领域，奥吉星润滑油同

样是行业中最早的一批“先行者”：

无论是在电商平台、移动端微商城

的积极布局，还是大数据、O2O模

式的灵活运用，奥吉星润滑油都走

在了行业的前列。为实现代理商

与终端的紧密联系，奥吉星正紧锣

密鼓开发具互动性质的移动端商

城——奥吉星商务平台，并于4月

底进行区域投放测试，随之便在全

国实施推广。该平台在润滑油行

业是史无前例的，能实现实时交流

互动，最大化加强客户黏度。

“奥吉星润滑油的产品要‘走

出去’，奥吉星润滑油的思维更要

‘走出去’。”刘庆成强调，“一方面要

把我们的优秀产品销到国际市场，

另一方面也要把国际上最前沿的理

念学回来，有些时候，后者甚至比前

者更重要。”显然，“互联网+智能

化”已经与“国际化”一样，成为奥吉

星润滑油大战略的一个重要组成部

分。在前沿的大战略思想指导下，

奥吉星润滑油正在准备迎接一个属

于“中国智造”的全新时代。

《中国企业报》记者在采访中

了解到，2016年，润滑油行业迎来

大面积价格推涨，摆脱低端价格战

役已经成为不少民营润滑油企业

发展的战略方向。在走高端化品

牌路线上，刘庆成认为：“紧紧跟随

国际最先进技术标准是最行之有

效的办法。比如2016版欧洲汽车

制造协会（ACEA）欧洲润滑油规

范。该规范对发动机的润滑油、机

油的耐用性要求相比上一版本

（ACEAE7-16 等级）有所提高，那

么，我们下一步的目标就是要成为

ACEA认定的产品，由于其不对中

国市场开放认证，目前尚无国内品

牌通过。我们正在尝试与之建立

联系，一旦顺利打通渠道，奥吉星

便可立于行业最高点。”紧跟国际

最先进标准，同步研发，同步推出

新品，这就是奥吉星的高端化品质

策略：一方面以雄厚资金为技术研

发、团队建设、品牌张力的提升提

供强有力后盾，另一方面以行业最

高标准为规范，不断精进。

随着汽车保有量的逐年上升，

中国已成为世界上第二大汽车保

有量国家，且增长潜力巨大。但对

于奥吉星而言，车用润滑油市场并

非提升技术的最好战场。“奥吉星

目前的发力重点主要集中在工业

油细分市场，由此作为切入点。因

为工业油对技术要求相对更高，没

有强大技术与资金支撑的企业是

无法做到的，而奥吉星恰恰拥有这

样的实力。在车用油市场进行品

牌打造，树立更大影响力，在工业

油市场不断进行技术研发。”

“润滑油行业内的一些国际大

牌已经盘踞中国市场多年，现在国

内许多重要的大型机械设备所使

用的润滑油还是依赖进口。作为

民营自主品牌，我们的发展目标就

是瞄准这些国外的行业巨头，全面

占领高端油品市场份额，在国内市

场与这些巨头一争高下。”刘庆成

表示，唯有占领行业的技术制高

点，企业才会迸发出强劲的发展动

力。刘庆成告诉记者，2017年，天

泰集团预计在科技研发投入的占

比将达到25%，这一比例在传统的

制造业行业很难想象。

经过多年的发展，奥吉星现已

拥有先进的润滑油生产技术和设

备，集数年专业经营润滑油经验，

聚集了一大批优秀的销售精英及

技术人才。企业坚持自主创新，使

用进口基础油生产奥吉星润滑油，

积极做强民族品牌，运用科学有效

的经营方式，努力让奥吉星走向国

内外市场。奥吉星凭借着卓越的

标准、优质的产品和服务，已经建

立了良好的信誉，可为国内外客户

提供内燃机润滑油、工业齿轮油、

液压油、润滑脂、防冻液、刹车液、

金属加工液、船用油以及润滑油添

加剂等 20 大类润滑产品，产品广

泛应用于航空航天、汽车、机械、

冶金、矿采、电子、石油化工等领

域。目前，奥吉星已成为中国兵器

集团旗下北奔集团战略合作伙伴，

奥吉星系列润滑油产品质量不仅

达到国家标准，而且还达到了国际

标准组织(ISO)、美国石油学会API

标准，在营销过程中奥吉星市场越

来越广阔，赢得了国内外众多客户

市场。

占领技术制高点 打造高端化品质

借力“一带一路”实行“走出去”战略

对接资本市场 打造品牌优势
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