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疯狂的广告轰炸、高昂的运营成本、巨资包装主播、赞助综艺活动，直

播业各种纷繁复杂的烧钱模式此起彼伏，但是烧钱背后，行业的盈利模式

是否建立起来了？直播平台如何赚钱？

烧钱：图谋巨大市场商机

“当你不知道做什么工作的时候，就去做网络直播吧！”这是对网络直

播行业最形象的表述。这个随着互联网经济发展起来的行业，正出现前

所未有的爆发式增长。

据新加坡亚洲新闻频道报道认为，未来5年内，中国网络直播行业有

望以每年80%的速度增长。

或许正是看到这样的市场潜力，各类资本纷纷入驻，直播创业者们也

不断通过各种手段，稳固自己的行业地位。

“网络直播烧钱，只为那300亿的市场。”中研普华研究员王骏接受

《中国企业报》记者采访时认为，各种资本纷纷进入网络直播行业的原因

主要有三点。一是互联网迅猛发展，网络用户激增。截至2015年12月，

我国网民规模达6.88亿，手机网民规模达6.20亿，手机依然是拉动网民规

模增长的首要设备；二是网络直播有社会内在需求，正在推动传媒业的变

革，具有良好的发展前景；三是网络直播是一个新兴行业，市场机会较多，

容易产生新的产业利益。

然而，在资本强势进入的情况下，不可忽视的是网络直播平台的费用

也是水涨船高。

在VC的疯狂追捧下，直播平台们开启了大把的烧钱模式。

除了线上线下广告投入外,不少直播平台还通过赞助一些综艺节目

或者赛事获取品牌知名度。自然，赞助或生产优质的综艺内容同样花费

不菲，据了解，映客拿到了2016年BIGBANG演唱会的全程独家总冠名，

据腾讯科技透露，仅三场演唱会直播花絮的签约费就花了2000万元。

大量的设备投资成本也十分高昂，宽带投入是其中的一大部分。据

悉一线直播平台每月的带宽成本都在2000万上下。战旗TV负责人银虎

表示，战旗 TV 每月带宽支出高达千万元级别。宽带，决定了画质和速

度，而这些因素又直接影响直播用户体验。

同时，优质主播的获取成本同样已经被直播行业抬高。有资料显

示，从2014年初到2015年，游戏主播的身价经历了火箭式上涨，普遍获

得了10倍以上的增长，而不少游戏平台的主播身价已经不输一线演艺界

明星。

杭州雨晴网络科技有限公司负责人陈法胜告诉《中国企业报》记者，

目前网络直播最大的费用主要来自网络主播和宽带流量费用。他说，尽

管媒体报道的几百万、上千万的网络主播很少，但是月薪数万乃至上十万

的还是很多的。这对于现在盈利模式还很单一的网络直播公司来说，是

一笔不小的开支。

盈利：留住用户是关键

不过，在如此大规模的烧钱下，网络直播平台依靠什么盈利呢？

王骏告诉记者，目前网络直播的赢利点主要在三个方面，一是用户直接

付费，即在观看直播中将平台设置的虚拟货币或礼品赏给主播。这是网络

直播的根本赢利点。二是流量收入。网络视频直播的发展已具有明显的社

交性，关于社群影响最重要的当属直接流量变现，包括应用启动广告、弹幕

广告等。三是网红经济。直播平台对打造网红具有得天独厚的优势，主播

作为前台工作，本身就有极高的关注度，平台可以与经纪公司合作或者与品

牌签订合约，在主播的广告收入中获得分成，拓宽自己本身的范围。另外，

还可以让直播平台开放API，让第三方软件参与进来，提供更好的直播服务

和更优的直播体现，吸引更为广泛的潜在用户群体，使参与者变多。

“事实上，这个行业你花多少钱并不重要，有多少名牌主播也不重要，

关键是你要留得住用户。”陈法胜告诉《中国企业报》记者，实际上，从去年

开始，网络直播的社交方式开始悄悄走红。随着各个直播平台雨后春笋

般地冒出来，一些老秀场也开始积极转型或改变运营模式，转变过程中为

求成效，一些知名的公司或者知名投资公司投资的网络直播甚至冒险违

法搞色情服务，实际上就是想用一些刺激的方式留住用户。这个行业竞

争太激烈了，投资人不是做公益，是需要回报的。他说，这个行业和其他

行业一样，必须要有用户，有了用户，才会产生流量，才会有收益。而且只

有一个个庞大的流量数据，才能吸引更多更大的投资，实现更大的利益。

但在网络监管愈发严格的今天，这样的做法不仅要背负道德的谴责，

更会遭到法律的严惩。王骏对记者表示，网络直播行业是一个极度缺乏

监管的行业，一旦国家监管形成，行业将进入深度洗牌阶段，行业利益将

会进一步扩大。抢占校园路线的猫盟算是独辟蹊径走出了一条新路。陈

法胜告诉记者，庞大的大学生群体是猫盟发展的基础，而提高主播的分成

比例，既降低了投资风险，又受到了网红主播的青睐。他说，一些网络直

播平台也开始培养大学生主播，相对于几千元的工资，费用相当低，而且

可以花钱进行包装打造网红，也是一条新路。

对于2016年来说，似乎没有什么行业比“直

播”更火爆了。

自 2015 年王思聪进入电竞行业投资熊猫

TV、推出香蕉计划后，电竞直播行业就被彻底引

爆，随之而来的是泛娱乐化的直播平台和秀场直

播平台纷纷崛起，中国迎来了全民直播时代。有

市场人士预计，2016 全年直播上线平台将增至

400 家，而 2020 年，行业投资金额预计能达到

1060亿元。

不过，一片繁荣的景象背后，内容低俗、版

权纠纷、盈利模式模糊等各种问题逐渐显现，

让狂欢之后的直播业走到了十字路口，未来直

播业是“凤凰涅槃”迎来新生，还是会“昙花一

现”走向没落？

全民直播时代到来

从去年到现在，直播平台一路飞速发展，资本

疯狂追捧，诸多明星大咖纷纷试水直播，众多企业

和上市公司竞相涌入，直播的繁荣，非常耀眼。

艾瑞咨询的报告显示，2015年中国在线直播

平台数量接近200家。文化部数据显示，2016年

中国的网络直播企业数量持续保持着增长，几乎

每周都有1—2个企业进入这个行业。

中国传媒大学网络法与知识产权研究中心主

任王四新表示，近年来，科技的发展让人获得很大

的解放，同时也出现了大量的闲人。只要很多人

聚在一起，就有潜在的消费者，吸引他们的注意力

就能产生经济利益。此外，网络直播的跨地域性，

也扩大了相同志趣的人的聚集。正是互联网的这

种“长尾效应”，导致了“闲人经济”的出现。

直播业的繁荣，也是时代发展的必然产物。

近年来，随着4G的普及和资费的降低，用户在移

动互联网条件下观看视频的习惯和需求正在被

培养起来。一部手机一个账号，人人都可以变成

“直播车”。网络直播凭借其独特的互动模式和

及时性，让网友见识到了移动直播的魅力。

企业云集竞争激烈

随着直播行业的逐渐火热，资本的逐利性也

驱使国内企业纷纷涉水直播，试图在这火热的市

场氛围下分一杯羹。根据腾讯云以及艾媒咨询

的预测数据，2016年国内400多家直播上线平台

将拼抢2亿用户，竞争可谓异常惨烈。

（下转第六版）
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部分参与直播产业的公司和投资机构

繁荣之后隐忧显现


