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何进雄

唐利梅

为了迎接《中国企业报》集团每年一届的“中国企业发展论坛”大型活动，我们从 5 月份开

始，率先在湖南启动了“中国企业发展论坛（湖南）战略性新兴产业发展峰会”暨湖南典型

园区及企业品牌社会调查活动。在这次调活动中，我们对湖南新兴产业进行了全方位新闻

调查活动，并发现了不少典型企业，为此我们专门精选出各个行业中的典型代表企业进行相关

的专题报道，旨在全面宣传湖南省新兴产业的发展以及各新兴产业中的典型企业代表，从而更

好地引导新兴产业的进一步发展。

“湘智汇”是由长沙万皆乐文化

传播有限公司精心打造的国内第一

家专注服务于湖南企业及湖南籍企

业家群体的实名制、 会员制、 收费

制、邀请制的 O2O（Online To Offline）

服务平台。 它是湖南企业和湖南籍

企业家人脉与价值分享平台， 同时

也是企业整合宣传、 产品营销的综

合服务平台， 帮助更多的湖南企业

成长为世界级企业。 “湘智汇”自成

立一年以来，先后在广州、深圳、上

海、杭州、成都以及湖南各地州市共

设立了十八个办事处和分支机构，

目前已拥有了两千八百多名湘籍企

业家会员，成为一个全方位的、立体

式的，拥有报纸、网络、大数据云平

台的综合服务平台。

“湘智汇”利用自身强大的高端

技术和资金优势， 利用《中国企业

报》、《每经网》等国家级媒体的品牌

影响力、 公信力、 高端资源整合能

力， 打造了全国最大的专业网络数

据支撑平台以及线上线下综合服务

平台。“湘智汇”在打造大数据的综

合服务平台的同时， 还与各金融机

构建立了战略合作伙伴关系， 为会

员提供金融投资、融资、理财等信息

咨询服务， 并自主打造了第三方金

融平台———高管基金， 聚集各行业

高层管理人士以及技术精英，为“湘

智汇”会员企业解决技术、项目、资

金等难题。 同时还成功打造了“湘

智汇”会员精品商城，为会员提供高

质量的产品配送服务。

为了更好地服务好湖南企业，

服务好湘籍企业家，“湘智汇” 决定

在即将到来的一周年庆典之际，邀

请全国十八个办事处和办事机构负

责人和两千多名湘籍企业家会员以

及相关的合作机构负责人在广州白

云宾馆共聚庆祝“湘智汇”成立一周

年， 届时将有更多地回报反馈给新

增会员。 同时还真诚邀请全国各地

的有识之士与“湘智汇”共同搭建更

大的平台， 诚邀更多的全国各地的

湘籍企业家们入会。

展望未来，相信“湘智汇”将给

湘籍企业家们带来更多更好地服

务，相信“湘智汇”的明天一定会更

美好！

十八个省市州办事处

两千多名会员将在广州欢聚

财商企业家俱乐部牵手“湘智汇”：

抗霾， 关键在于推广新能源汽

车；推广新能源汽车，关键在于推广

新能源城市客车。

实际上， 大范围推广新能源城

市客车， 还面临着充电设施建设滞

后、存在安全隐患、电池衰减快、电

池回收难等诸多难题， 新能源城市

客车如何破局，成为各级政府、公交

公司以及新能源城市客车生产厂家

迫在眉睫的重要课题。

谢

镕

安， 中上汽车企业集团董

事长， 一个十多年如一日坚持超级

电容及超级电容城市客车核心技术

研发与应用的民族企业家。 他的一

席话， 让记者看到了新能源城市客

车破局的希望。

记者：5 月 5 日，科技部、财政部

等四部委联合发布《关于开展新能

源汽车推广应用城市考核工作的通

知》，《通知》确定的考核时间为 5 月

15 日—6 月 15 日。 然而直到现在，

此次对于各城市的考核并没有如期

完成，甚至还没有开始。 消息显示，

相当一部分城市推广不力， 可能难

以交出满意答卷。 您认为原因何在？

谢

镕

安：就新能源城市客车这一

块，我还是可以说两句。 新能源城市

客车推广应用目前还面临几大难题：

一是充电设施建设难。 目前新

能源城市客车主流仍是锂电池车，

充满电要好几个小时， 需要专门征

地建设大型集中充电场， 目前城市

土地资源十分宝贵，地价也很高，所

以充电场建设成本非常高。

二是使用成本高。 锂电池衰减

比较快，一般从第二年开始，一辆车

可能就无法满足当日运营里程需

要，需要三台顶两台用。 另外，电池

寿命一般难以超过五年， 所以又会

增加数十万元的电池更换成本。

三是存在一定的安全隐患。 前

不久深圳一辆锂电池纯电动公交车

在充电过程中发生爆燃， 这让很多

人感觉后怕， 万一在行驶过程中发

生爆燃，后果将不堪设想。 所以，新

能源城市客车的安全隐患也是悬在

各级政府领导头上的一柄达摩克利

斯之剑。

四是电池回收成环保难题。 目

前新能源城市客车的动力电池主要

来自于进口， 电池回收体系尚未建

立，如果电池不能回收、无法得到有

效处置的话， 将会对水土造成严重

污染， 会产生比大气染污更严重的

灾难性后果， 不少专家和有识之士

均对此进行过多次呼吁。

凡此种种， 都会影响新能源城

市客车推广应用进程。

记者：那么，排解这些难题有行

之有效的办法吗？

谢

镕

安： 应该说我们在这些方

面还是进行了一些有益的尝试。 我

们的中上超级电容纯电动城市客车

（以下简称中上电车）， 正是针对以

上难题进行研发和设计的。

中上电车充电快，即充即走，可

满足夜班车、BRT、 微循环公交车、

机场摆渡大巴的 24 小时营运。

中上超级电容容量大， 单体容

量为世界第一的 15 万法拉，一次充

电基本能满足公交线路单程续航的

要求。

中上电车充电桩零占地， 解决

了充电配套设施建设的难题。

中上电车超级电容寿命长，通

过了国家汽车检验中心检测，5 万次

满充放电衰减仅 10%， 折合有效寿

命里程 100 万公里，终身无需更换，

解决了纯电动客车电池更换成本高

的难题。

超级电容安全， 通过国家汽车

检验中心安全检测， 在大电流工作

状态下钢针穿刺不燃不爆， 不会发

生碰撞爆炸的危险。

中上电车超级电容原材料为活

性炭，通过欧盟 ROHS 重金属安全认

证，不会对水土产生任何二次污染。

记者： 中上电车实际运营情况

怎么样， 以上这些优点都在运营过

程中得到了验证吗？

谢

镕

安：2005 年 9 月，在山东省

政府支持下， 中上汽车在烟台市建

立全球首条超级电容公交示范运营

线，累计运营 8 年 50 万公里。 2013

年 12 月， 在湖南省政府支持下，中

上汽车在长沙经开区、 长沙县投入

营运第三代 12 米大容量高功率超

级电容纯电动公交车， 日运营里程

200 多公里，超过锂电车的 100 多公

里，能耗为锂电车的 80%。 十年来，

中上电车经历了 2008 年烟台冰冻

雪灾的严寒考验，也经历了“火炉”

长沙地面温度 60℃的高温炙烤，在

各种复杂路面和极端工况下， 中上

电车都表现稳定、安全、可靠。 亲自

乘坐并实地考察过中上电车的各级

领导、两院院士、国家发改委汽车处

领导，都对中上电车的安全、节能、

环保、经济等优点表示高度认可。

记者： 中上电车优势这么明显，

为什么没有得到大范围的推广应用？

谢

镕

安：有三个原因：一是我们

力量一直都比较弱小，作为坚持振兴

民族新能源汽车理想的团队，我们曾

经连续 22 个月发不出工资， 相当长

的一段时间， 我们都要靠化缘过日

子，这给我们的自主研发和创新带来

了许多困难。其实，日本、韩国包括美

国的一些知名企业都想把我的团队

和技术出高价挖走， 但我们不改初

衷，婉言谢绝。 （下转第二十四版）

谢 安：破局新能源城市客车

“互联网+”时代，“湘智汇”+“湖南财商俱乐部”合纵

连横，共助湖湘企业圆“中国梦”！

“湘智汇”是由长沙万皆乐文化传播有限公司精心打

造的国内第一家专注服务于湖南企业及湖南籍企业家群

体的实名制、会员制、收费制、邀请制的 O2O（Online To

Offline）服务平台。 它是湖南企业和湖南籍企业家人脉与

价值分享平台，同时也是企业整合宣传、产品营销的综合

服务平台，帮助更多的湖南企业成长为世界级企业。长沙

万皆乐文化传播有限公司于 2014 年 9 月与《中国企业

报》签订了合作协议，正式负责《中国企业报》湖南运营中

心在湖南的所有经营业务。

“湘智汇”自成立一年以来，已经打造成拥有两千多

名湘籍企业家的服务平台，组成了一个全方位的、立体式

的，拥有报纸、网络、大数据云平台的综合服务平台，分别

在广州、深圳、上海、杭州、成都设立了办事处或分支机

构。“湘智汇”利用自身强大的高端技术和资金优势，利用

《中国企业报》、《每经网》等国家级媒体的品牌影响力、公

信力、高端资源整合能力，打造全国最大的专业网络数据

支撑平台以及线上线下综合服务平台。“湘智汇”在打造

大数据的综合服务平台的同时， 还与各金融机构建立了

战略合作伙伴关系，为会员提供金融投资、融资、理财等

信息咨询和指导工作 ， 并自主打造了第三方金融平

台———高管基金， 聚集各行业高层管理人士以及技术精

英，为“湘智汇”会员企业解决技术、项目、资金等难题。

同时还打造了“湘智汇”会员精品商城，为会员提供高质

量的产品配送服务。

为了更好地服务好湖南企业， 给湖南企业家更多地

服务，湖南财商企业家俱乐部决定强强合作，牵手“湘智

汇”，共同搭建高端服务平台，充分发挥各自资源优势，建

立战略合作伙伴关系，为湖南企业提供更全面的服务。

财商俱乐部是由湖南财商文化传播公司打造的为企

业家服务平台，是一家专门研究财富流动规律的俱乐部，

是研究如何提高人们财商意识水平并逐步实现财富快速

增长的俱乐部。俱乐部透过不断挖掘个人、家庭和企业自

身资源和外围资源，扩大理财辐射半径，借助专业的多品

种复合型金融工具，利用杠杆原理实现资产快速增长，走

产融结合的道路， 抱团发展实现资源共享， 通过不断探

索、体验、实践、突破、实现的系统工程，帮助俱乐部会员

早日实现财富自由。 财商企业家俱乐部创始人苏文针对

“新常态”首创出的三新商业兵法：新商业模式、新营销通

路、新资本路径，已为众多俱乐部会员企业带来革命性改

变。

“我们将以资源为驱动，智力作整合，联合湖南财商

企业家俱乐部为湖南企业打造全国性的大型活动， 充分

利用传统媒体和新网络媒体整合营销模式下的全方面推

广，为企业定制综合的市场推广活动，其中包括上市发布

会、网络推广事件炒作、产品营销服务、事件策划等一系

列推广活动。 ”“湘智汇”执行总裁唐利梅如是介绍。 她告

诉我们，“湘智汇”在依托《中国企业报》的品牌影响力、公

信力的基础上， 联合在湖南企业家领域有重要影响力的

的财商企业家俱乐部，其合作前景必将广阔，未来的路必

将越走越宽。

展望未来合作，湖南财商文化传播有限公司、湖南圆

道投资有限公司董事长兼总经理苏文表示：“我们很高兴

能与由《中国企业报》湖南运营中心精心打造的‘湘智汇’

湘籍企业家服务平台合作， 我们有信心在两家强强联手

的基础上，更好地、多层次地为湖南企业做好服务。 在未

来的发展规划中，我们将牵手‘湘智汇’在为企业家上市

融资、 品牌策划、 大型活动执行等方面做好服务， 实施

‘互联网+’战略，通过移动互联网、云计算、大数据、物联

网等与服务企业对接，形成‘电子商务+实体商贸+物流配

送’ 的融合联动， 真正成为湖南企业及湖南籍企业家的

‘贴心人’”。

我们有理由相信财商企业家俱乐部联手“湘智汇”，

必将为湖南企业发展提供高质量的服务， 其发展前景必

将更美好！

强强联手打造

湖南企业家服务平台

“湘智汇”成立一周年：

何进雄

视点


