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近年来，依托应收账款进行融资

是许多国家缓解中小企业融资难的

一种有益实践。 央行征信中心有关

负责人表示，应收账款融资是适合中

小企业的融资方式。 应收账款融资

中，放贷机构更加看重应收账款的质

量， 也就是应收账款债务人的信用，

这延伸了融资企业的信用基础，增加

了中小企业融资的可获得性。

人民银行征信中心提供的数据

显示，截至去年中期，我国应收账款

融资平台累计注册机构 1.5 万余家，

上传账款 911笔，达成交易 389 笔，促

成融资金额 101.76亿元。

央行征信中心根据《物权法》的

授权提供应收账款质押登记服务，并

于去年底建成了应收账款融资服务

平台，先后从物权登记和融资供需信

息服务两方面，推动中小企业动产融

资特别是应收账款融资的发展与创

新。 作为全国性的电子化服务平台，

实现应收账款债务企业对账款的确

认，资金需求方与资金供给方间融资

需求信息推送和反馈，目前支持应收

账款质押融资、明保理、暗保理和反

向保理等多种业务类型。

我国应收账款融资在取得发展

的同时，还有很大开拓空间。 从我国

应收账款的市场存量看，应收账款融

资的使用率还很低。 根据征信中心企

业征信系统的应收账款融资余额数

据，结合国家统计局发布的规模以上

工业企业应收账款余额估算，近两年

用来支持融资的应收账款占全社会

账款存量的比重不足 20%。

专家认为，要发挥应收账款融资

平台的服务效能，应当鼓励更多的企

业和金融机构通过平台开展融资活

动，降低融资成本。 一方面鼓励具有

良好信用基础的买方大企业加入平

台，确认应付账款；另一方面，应当支

持金融机构开展应收账款融资业务。

在山西，由于小微企业存在经营

稳定性差、投资风险大等原因，银行

多采取不贷款或少量贷款的手段以

规避风险，这让银企之间的关系变得

“恶劣”。

用欠条换贷款？ 中国人民银行在

提出建设应收账款融资平台之后，双

方似乎有了“冰释前嫌”的基础，但问

题依然存在。

“尽管山西在融资平台的注册用

户达到 1300 余家， 但成功获得贷款

的企业寥寥无几。 ”有业内人士指出，

这与全国的平均水平有差距，山西应

收账款融资平台正经历尴尬。

中小企业主的融资难题

当中小企业逐渐领衔经济发展，

高速运行国内生产总值 60%的份额

时，依然无法撕掉其“强位弱势”的标

签。

如今，中国大约有中小企业 4200

多万户，占企业总数的 99.8%，经工商

注册的中小企业数量 460 万户，个

体、私营企业达 3800 万户。 中小企业

所创造的最终产品和服务的价值占

国内生产总值的 60%左右，生产的商

品占社会销售总额的 60%，上缴的税

收已经超过总额的一半。

显然，国家的扶持力度仍旧无法

赶上中小企业的高速发展。 换句话

说， 中小企业发展的最大障碍是资

金。

在山西，大型煤炭企业引领 GDP

的年代，煤炭的高收益率吸引了来自

各家金融机构资金投入。“与其说是

援助资金，倒不如说求我们贷款。 ”一

位煤老板向《中国企业报》记者回忆。

高投入意味着高回报。 煤炭收益

达到 15%以上，这个数字足以让金融

机构忽略中小企业创造的社会价值。

直到煤炭行业下滑，中小企业认为可

以破冰的融资难似乎并未好转。

孙小平被银行拒之门外已不是

第一次了。“人微言轻”，金融机构给

他的感触颇多。

孙小平是山西一家中小企业的

负责人，资金缺乏一直是企业发展的

瓶颈。 孙小平在多次游说银行发放贷

款时，不约而同给了闭门羹。 银行普

遍认为中小企业贷款收益低、 风险

大，而孙小平则遇到金融机构设置的

苛刻条件，这都是相互之间不信任的

结果。

“银行贷款需要百分之百抵押和

担保，且贷款手续非常复杂。 另外，中

小企业亦很难找到合适的担保人。 ”

孙小平告诉记者。

在银行看来，中小企业贷款难的

原因是欠息严重， 不良资产比例偏

高。 尽管国家多次出台相关政策以扶

持企业发展，但问题是，如果中小企

业出现上述问题，银行信贷风险会持

续加大，损失也将无法估量。

与孙小平的遭遇相同，很多中小

企业都被金融机构设置为“信用等级

低”、“贷款成本高”黑名单。 很长一段

时间以来，孙小平无法理解：既然中

小企业已经成为经济发展的绝对主

力，为何企业融资却变得如此困难？

融资平台山西遇冷

中国经济的急速扩张让企业数

量保持在 7%—8%的年增长率，而这

需要大笔资金以保障企业正常运转。

银行等金融机构的扶持此时显得尤

为重要。

晋商文化交流协会副会长郭志

勇认为， 中小企业由于社会认知度

低，存在信息不对称、账款确认难的

问题，这也是制约应收账款融资的主

因。

因此，解决中小企业融资难成为

政府工作的重点。 于是，中国人民银

行征信中心于 2013 年底开辟了全新

的融资途径———应收账款融资平台。

与高度依赖土地、房产等不动产抵押

贷款的企业不同，应收账款平台是以

中小企业普遍拥有的应收账款权利

作为抵押， 抵给银行换取贷款现金，

在性质上是最接近现金的良好担保

品。

融资平台自上线以来， 一时间，

中小企业应收账款存量和融资渠道

都得到了改善。 一组数据显示，截至

2015 年 4 月， 累计注册用户 31721

家，上传账款 4013 笔，促成融资交易

3014 笔，融资金额 921.11 亿元。

这其中， 陕西省累计注册用户

999 个， 通过平台成功办理了 12 笔

6.3 亿元的应收账款融资业务， 而且

成交的第一笔业务为平台在全国推

广以来天津以外的首笔融资交易，平

台服务与中小企业融资的示范效应

逐步显现。

但在中国人民银行太原市中心

支行的眼里，今年，此项业务却在山

西陷入叫好不叫座的尴尬之中。

此前，山西在应收账款融资服务

平台上注册的用户达到了 1363 家，

但问题是，截至 4 月，仅有 3 笔成功

的成交记录，成交额也只有 2190万。

这样的成绩单让中国人民银行太原

市中心支行不得不召集全省各地银

行相关负责人参与应收账款融资平

台推广会。

在山西当地的媒体中亦出现了

这样的描述：“如此大的规模反差，却

并非是因为资金提供方人数不足，而

是思想和推广问题。 ”

郭志勇告诉《中国企业报》记者，

在全国应收账款融资平台快速发展

的背景下，山西此项业务的推动显得

有些不尽如人意，注册企业用户超出

陕西数百家，促成融资金额却只有陕

西的 20%多，这背后，银行的压力可

见一斑。

欠条换贷款可行吗？

应收账款平台山西遇冷亦有企

业认识等的问题，这与山西企业传统

经营思路有很大关系。

各方对融资平台的解读为，服务

于应收账款融资的金融基础设施，其

优势在于作为全国性的电子化服务

平台， 可以集聚应收账款参与各方、

沟通应收账款融资相关信息、促成应

收账款融资交易的达成，特别是通过

大买家确认应付账款，使得中小企业

可以借助大买家的良好信用进行融

资，进而也增进了融资中小企业的信

用。

而在现实操作中，银行往往更加

看重应收账款的诚信度，也就是应收

账款债务人的信用，但大买家的信用

很大程度上主宰了中小企业的命运。

“是否能够取得贷款， 融资企业的信

用基础却取决于大客户，这样的融资

平台实际上增加了中小企业融资的

不确定性。 ”孙小平无奈地说。

从山西中小企业在应收账款平

台的注册数量来看，1300 余家企业，

这个数字足以说明融资平台的宣传

推广是很成功的，但为什么成交额却

低于全国？

“资金投入本就紧张， 一旦应收

账款出现问题， 中小企业极有可能

‘夭折’。 ”山西太原一家企业的负责

人说，以中小企业每年增长 7%计算，

没有大客户的中小企业保有数量将

会增加，届时，大量中小企业将无缘

实现“欠条换贷款”。

事实上，僧多粥少是中小企业融

资过程中常常遇到的问题，应收账款

融资平台的架设同样会遇到这种局

面。 在中小企业看来，融资渠道再多，

拿不到贷款， 盘活应收账款只是假

设，这与金融机构对中小企业传统认

知和时刻持谨慎怀疑的态度有极大

关系。 因此，“用欠条换贷款”遇冷也

就不足为怪。

僧多粥少局面短期难改观，金融机构对中小企业的“身份歧视”是主因

本报记者 汪晓东

5月 7日至 12日，国家主席习近平访问俄罗斯、哈萨克斯

坦和白俄罗斯。 外交部长王毅解读此行：“一带一路”不仅是面

向未来的宏伟蓝图，更是脚踏实地的深耕细作。

在“一带一路”的起点———中国西北 5省、西南 4省市正热

衷经济带规划。而中国的企业家们将在两大经济带沿线中迎来

新的发展契机，尽管实现“丝绸之路”全线贯通尚需时日，但在

他们眼里已是满满商机。

亚太企业来华寻商机

从 2013 年习近平提出构建“丝绸之路经济带”和 21 世纪

“海上丝绸之路”到近日习近平访问俄罗斯、哈萨克斯坦和白俄

罗斯，关于“一带一路”，中国表达了最诚意的邀请。

在国内，前段时间，一批优秀企业家被邀请参加“共好百国

汇———百国使节庆祝联合国成立 70周年启动晚会暨共走丝绸

之路启动仪式”。 让企业家感到兴奋的是， 这次活动的规格颇

高，包括来自“一带一路”多个国家的百余名驻华使节、参赞及

夫人，30余名前任大使以及国内相关政府和商、 协会领导、投

融资机构及社会各界知名人士共计 600余人参加。

这仅仅是开始，在“丝绸之路”的起点，今年开始，中国福

建、新疆、湖南、泉州、重庆、浙江、云南等地的企业家开始发力，

纷纷邀约于论坛及其他形式的活动。一起携手发展，这是“一带

一路”给予的最大机遇。

不仅是中国企业家，“一带一路”沿线国家的企业家们亦纷

纷感受到中国的诚意邀请。

4 月，来自新加坡的 30多位企业家来到湖南，就中新两国

企业家合作，深化经贸发展、城市建设、环境治理展开交流。

5月 21 日， 阿拉伯国家农工商会总联盟名誉主席卡萨表

示，“一带一路”将给中国和黎巴嫩经贸合作带来巨大机遇。 同

时，他表态，作为黎巴嫩企业家，愿尽全力推动“一带一路”建

设。

几乎在同一时间，中韩企业家也坐在一起，他们认为，“一

带一路”的投资机遇已经形成，未来，双方将在很多项目中结成

对子。

义新欧专列上的箱包

“产能过剩，电商的强劲崛起，出口量急剧减少，这让我的

生意被逼入死胡同。 ”浙江金华箱包商人崔女士在接受《中国企

业报》记者采访时不无感慨。

她表示，2014 年，由于经济增速放缓，箱包出口遭受重创，

“这当然有电商的影响，但箱包出口额降低最为重要的原因是，

箱包出口企业数量增加，这意味着产量过剩。 ”崔女士告诉记

者，要释放产能过剩，扩大市场寻找商机是出路。

过去， 箱包出口主要集中于欧美和韩日等国家和地区，且

市场趋于饱和。 中国的箱包商人急需寻找新的途径。

2014 年 11 月，中国义乌至西班牙马德里的“义新欧”铁路

国际货运班列正式运行，这条铁路将中国与俄罗斯、德国、法国

和西班牙的距离缩短，义乌主动纳入“一带一路”的战略正让更

多“中国制造”走出国门。

崔女士告诉记者，“新丝绸之路”沿线国家和地区对日用消

费品的需求量极大，不仅义乌甚至是全国的工艺品、玩具等小

商品都可以通过“义新欧”寻找商机。 对于解决中国日益过剩，

年销售达到 5000亿元的箱包业同样增加了中亚的销售渠道。

“一带一路”带给企业家的惊喜不仅于此。中国机械装备业

大量进入海外市场，高铁载誉让深受产能过剩困扰的钢铁企业

跃跃欲试。

而钢铁企业“走出去”也为电力企业和煤企解决过剩产能

提供了机遇。“‘一带一路’的核心是打造能源通道，能源的互联

互通也撬动基础设施建设投资，钢铁走出去对能源回升有很大

拉动性。 ”众多山西焦煤企业家认为。

“8 万亿元基建投入的拉动作用可想而知，然而，更重要的

是，企业家在‘丝路’沿线找到了新的发展机遇。 ”中能芦子沟煤

业弋孝说，或许钢铁、煤炭及电力行业在“一带一路”战略下会

峰回路转。

甘肃小业主的兴奋和懵

“一带一路”给小微企业的发展带来巨大契机。对于机遇的

突然来临，刘晓峰有点懵。

刘晓峰，甘肃人，五年前从老家辗转来到北京，梦想是做大

建材生意，“一带一路”正给他带来希望。

2015年春节，刘晓峰拉着妻子和年幼的孩子驱车 1300 公

里奔回甘肃。临行之前，他给记者打来电话，“如果有好的项目，

跑点资金，回北京做大建材生意。 ”

正月过后，刘晓峰兴冲冲回到北京，他问记者，“一带一路

究竟能给企业带来什么好处？ ”

“在基础设施、道路桥梁及交通等行业将为企业参与‘一带

一路’带来新的机遇。 ”他说。

他告诉记者，8 万亿元的基建刺激政策，公路、港口的配套

工程巨大， 小微企业极有可能从大型建设公司手中分得一杯

羹，而这对于小微企业的发展壮大很重要。

“今年第一季度， 民营企业进出口占同期甘肃省对外贸易

总值近 8成，民营企业正逐渐成为甘肃外贸的主力。其中，小微

企业占 5成以上。 ”刘晓峰告诉记者。

甘肃一家小型 IT公司的负责人说， 复兴丝绸之路能带动

经济实力较为薄弱的西部地区，有望形成新的开放前沿，有基

建就有软件管理和升级，而目前，小微企业已经成为各地经济

发展的绝对主力，“一带一路”战略的实施也一定会给小微企业

带来发展机遇。

不可否认，“一带一路”让民营企业充满幸福 。 在他们的眼

里，小微企业的发展同样充满机遇和挑战。

本报记者 汪晓东

“大风”中的

义新欧专列及其它

延伸

李延霞 刘铮

金融机构更加看重“欠条”质量

“欠条换贷款”为何叫好不叫座？
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