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金融投资

近日，受“中国版马歇尔计划”传

言刺激，沉寂许久的工程机械板块强

势崛起，股票出现大面积涨停。 其中，

柳工（000528）、振华重工（600320）、徐

工机械（000425）等十几只个股涨停，

三 一 重 工 （600031）、 中 联 重 科

（000157）等分别大涨。 不过，11 月 12

日工程机械板块出现走弱趋势，北方

股份（600262）等出现 3%—5%不等的

下跌。 13日，截至记者发稿，工程机械

板块下滑 1.88%。

哪些因素支撑了工程机械板块

的崛起？ 又因为哪些原因导致该板块

下行？ 后市将表现如何？ 投资者如何

看待其中的机遇与风险？ 日前，英大

证券研究所所长李大霄、南京证券分

析师季永峰、中投顾问金融行业研究

员边晓瑜等业内人士分别向《中国企

业报》记者表达了自己的观点。

《中国企业报》：支撑工程机械板

块飙升的原因包括哪些？

李大霄： 主要有两个方面原因。

第一，从大的宏观背景来说，主要是

国家发改委出台了一系列刺激政策，

对投资有较大的拉动；第二，工程机

械板块本身估值一直比较偏低。

此外，工程机械板块上涨受消息

面的刺激影响也较大。 比如亚太地

区互联互通正进入新阶段， 规模将

达 1000 亿元的“一带一路”规划即将

出台，主要支持相关规划项目落地。

而 APEC 会议把“加强全方位基础设

施与互联互通建设”作为重点议题。

因此， 在 APEC 会议和“一带一路”

规划双重推动下， 工程机械行业将

迎来拓展海外市场的重大战略机遇

期。

季永峰： 近日工程机械板块上

涨，一个大的背景是三季度经济数据

不尽如人意，政府为了保证经济增长

的稳定性，上马高铁和核电等重大项

目，这样直接给上游的工程机械板块

带来利好。

此外，“中国版马歇尔计划”呼声

渐高， 亚太地区互联互通将进入新

阶段。 互联互通的前提条件即是基

础设施建设，受此刺激，工程机械等

相关行业的低价蓝筹股受到资金热

捧。

边晓瑜：工程机械板块的飙升跟

高铁出口、多条铁路线路获批有直接

关系，资本市场更是炮制“中国版马

歇尔计划”来造势，以配合主力资金

对工程机械类企业进行炒作，整个板

块被彻底激活，在资本市场上引起了

巨大轰动。

《中国企业报》：工程机械板块后

市将表现如何？

季永峰：具体来说，这一轮的工

程机械板块上涨，主要是靠国家出台

相关政策，调节经济增长，对冲经济

下滑的风险。 因此，从后市来说，工程

机械板块有比较大的表现机会，但称

不上是主流。 如果经济不尽如人意，

国家政策出台，则工程机械板块会迎

来表现机会。 如果经济向好，则表现

不会太好。

边晓瑜：毋庸置疑，投资仍是拉

动我国经济增长的核心动力，从基建

领域的投资力度便可看出，在经济下

行压力逐渐增大的情况下，必然会有

更多基建项目获得批准。 而基建领域

投资增加会带动工程机械企业销售

量的增长，待主力资金洗盘后便会重

新拉升工程机械板块。

《中国企业报》： 对投资者而言，

如何看待此次工程机械板块上涨的

机遇与风险？

李大霄：对投资者而言，工程机

械板块的机会在于估值过低，从估值

修复过程中可以找到投资的机会。 但

是， 工程机械板块的风险同样存在，

就是工程机械行业产能过剩风险依

然存在。

季永峰：此次工程机械板块上涨

主要是受政策调控影响，因此建议投

资者以阶段性操作为主，不建议长线

关注。

边晓瑜：营收良好、概念良好、流

通股较少、尚未启动的工程机械股值

得重点关注，主力资金在板块内切换

时必然会选择将其作为下一波炒作

的重点。 不过，如果证券、银行、医药、

环保等板块大力崛起，则工程机械板

块可能会被主力资金“遗弃”。

《中国企业报》：在经历了一轮涨

停潮后，工程机械板块为何出现走弱

趋势？

李大霄：这属于一种比较正常的

板块“震荡”，从长远来看，工程机械

板块估值偏低，仍将是一个价值修复

的过程。

工程机械板块后市表现存争议

本报记者 陈青松

本报记者 郝帅

大额保单受企业追捧

险企竞逐新商机

实习记者 李致鸿

对于不少企业来说，具备“避债、

传承”作用的大额保单，正在成为他

们的热门选择。《中国企业报》记者在

采访中发现，越来越多的企业主出于

降低个人风险、保障企业发展的目的

而选择大额保单。 这也让不少险企看

到了大额保单市场的巨大商机。

国内大额保单市场

前景广阔

所谓大额保单，是指缴纳保费额

度较高，超出件均保费一定金额的保

单。此前，这类产品在香港较多。近年

来，内地的保险公司也看到了高净值

客户的这类需求，纷纷推出主打融资

的大额保单类产品。

2014 年伊始，广东保险市场频现

巨额保单。 1 月上旬，广州多家保险公

司出现数份保费 200 万元以上的大

额保单，其中最高年缴金额达 700 多

万元。

而据太平人寿统计，该公司 2013

年新承保的保单中，保额超过 100 万

元的保单超过 44000 件，超过 500 万

元的保单达 850 件，更不乏保额过亿

的超级大单。

据了解，目前，国内各家保险公

司对大额保单设定的保费门槛不尽

相同，既有十几万元的标准，也有百

万元以上甚是超过千万元的标准。 与

国外相比， 国内大额保单呈现门槛

低、杠杆融资功能更强的特点。

以某保险公司的一款融资型大

额保单为例，缴费年限分别为 3 年、

5 年和 10 年， 其中每款最低年缴保

费为 3 万元、2 万元和 1.5 万元，也

就是说最低门槛 9 万元， 而当保费

缴满 2 周年并完成第 3 次缴费以后

就可以申请贷款 ， 最高杠杆达 20

倍。

中国保险行业协会理事吴海波

告诉《中国企业报》记者，“在通胀和

负利率不可避免的大背景下，大额保

险市场发展前景广阔。 ”

企业主看重资产保全功能

如今， 购买大额保单保全资产，

正逐渐受到企业主们的重视。 据一家

寿险公司负责人介绍，“目前，几十万

甚至上百万元的大单每家寿险公司

都有，客户基本是中小企业主。 ”

易观国际分析师李子川对《中国

企业报》记者表示，保险除保障功能

外， 还具有贷款和避债避税的功能。

企业主因债务纠纷陷入破产困境，个

人资产会被用来偿还债务，但其投保

的保单不会受到影响， 可以完整保

留，这能使其辛苦积累的财产不至于

一夜之间化为乌有。

在广东做眼镜生意的赵先生对

《中国企业报》 记者坦言，“现在中小

企业经营形势严重，资金链随时都有

可能断掉，得提早为企业和自己留一

条后路。 ”

赵先生表示，一旦企业或个人因

某些原因出现债务， 即使是房产、汽

车也要被追偿，但保单仍是可以保留

的，这样不仅生活能够得到基本保障

且为企业东山再起留有机会。

而广东一家做服装生意的老板

杨小文告诉《中国企业报》记者，中小

企业主之所以舍得购买大额保单，并

不是有钱无用武之地，“其实更多的

是考虑到风险问题。 一旦企业或个人

发生意外，不仅会导致企业无法继续

经营还会连累家人，即使不为自己考

虑也得为父母和子女打算，高额保单

能够在一定程度上帮我们解决这些

后顾之忧”。

险企救助遇困企业

知名经济学家宋清辉对《中国企

业报》 记者表示，“市场上不断出现高

现金价值的保单， 其实这些保单主要

是针对企业而推出的。 因为这些保单

现金价值高，一旦企业遭遇突发情况，

可以迅速获得赔付，以解燃眉之急。 ”

宁波恒厚集团旗下恒力实业（香

港） 有限公司总经理柴先生对公司所

属的 18万吨级“厚恒 2”轮去年发生的

意外记忆犹新。 不过，幸运的是“厚恒

2”轮此前在阳光产险宁波分公司投保

了船舶保险，最终危机得以成功化解。

据了解，去年 9 月，“厚恒 2”轮在

澳大利亚丹皮尔港装载了散装铁矿

石计划驶往山东日照， 但行驶中，船

的主机突然发生故障， 船舶无法航

行，处于极度危险的漂浮状态，船东

当即向阳光保险公司报案。 接到报案

后，阳光保险公司启动了重大案件处

理预案，组成工作小组和船东共同研

究对策。 经协商，决定由拖轮把“厚恒

2” 轮拖至山东原定目的地日照进行

维修，并由阳光保险公司出面紧急联

系救捞局。 因拖救费用高昂，阳光保

险公司为此向船东垫付了 500万元的

第一期拖航费。

经过一个月的拖航，“厚恒 2”轮安

全到达目的地， 却发现日照码头由于

硬件方面的问题无法满足靠泊条件。

阳光保险公司得知后，立刻采取行动，

最终安排“厚恒 2”成功靠泊青岛董家

口码头。 随后，“厚恒 2”轮被安全拖至

提前筛选出来的船厂进入维修阶段。

之后，阳光保险公司又聘请相关专

家帮船东确认了事故原因，排除了后续

隐患。 在这一过程中，阳光保险公司考

虑到船东资金方面的压力，又先后向船

东预付了 3笔赔款，累计预付款额达到

了 5000万元， 帮助船东渡过了资金最

困难的时期。 船舶维修结束后，阳光保

险公司快速收集齐了相关理赔单证，目

前此案已接近结案，船舶单损部分已完

成赔付，共同海损分摊部分赔款预付超

过 80%，总计预付赔款达到了总赔付金

额 5500万元的 90%以上。 如此巨额赔

款在未结案前已预先支付了超过 90%，

这在中国保险业可谓空前。

柴先生对记者表示，“这笔 5500

万元赔款可以说是及时雨，极大地缓

解了公司的资金压力。 今年，我们企

业将顺利迈入新的发展周期。 ”

财经资讯

11 月 5 日，互联网微金融资产交易平台微金所在京举办

了“透过市场看利率———暨微金所中国民间利率市场化报告

发布会”，来自工信部、国务院发展研究中心、北大光华新金融

研究中心、 方正证券的嘉宾共同见证了首个民间利率市场化

报告发布这一历史性时刻。微金所董事长范忠民表示，微金所

发布民间利率市场化报告， 一方面可以预警提示民间金融风

险，为民间金融市场提供‘风向标’，另一方面可以使投资者理

性鉴别投资风险，对于过高利率理财产品审慎判断，最终逐渐

改善民间融资市场的资源配置，推动民间资本越来越规范化、

阳光化。 （张冉）

微金所首发民间利率市场化报告

（上接第七版）

除支付宝外， 外界对中国工商银行或进军这一市场的猜

测声音也不绝于耳。

而林采宜认为，“工行既是发卡机构，也是收单机构，不必

转接结算，因此形成封闭式网络的可能性较大。工行和支付宝

相比，支付宝与银联公共平台的性质更接近。 ”

与支付宝和中国工商银行相比， 国际卡组织的态度则更

为明确。

Visa 公司对《中国企业报》记者表示，Visa 对放开持欢迎

态度，期待进一步了解有关政策的实施细则。

“作为国际卡组织的领军企业，Visa、 万事达一定会把握

时机进入中国市场，它们进入的方式很可能是并购或合资。 ”

第三方支付供应商易宝公司首席执行官唐彬对《中国企业报》

记者说道。

林采宜则表示，“跨境结算业务的利润要高于境内结算业

务的利润，因此国际卡组织更看重跨境结算业务，它们进入中

国市场可能会采取委托第三方机构做转接的方式。以前，它们

委托银联但遭拒，放开后，不排除银联接受委托的可能性。 ”

董希淼认为，“虽然暂时各方都没有行动， 但大家在等待

细则实施的过程中可能会暗自准备，值得进一步关注。 ”

未来将形成三足鼎立局面

尽管相关机构对于布局银行卡清算市场言辞谨慎， 但业

内人士指出， 未来在国内银行卡清算市场会形成了三足鼎立

的新局面。

“一是代表国家意志的银联，二是代表国际品牌和国际资

源的国际卡组织———Visa、万事达，三是代表大银行利益的工

行或代表互联网利益的支付宝。 ”唐彬对记者分析指出。

林采宜也认为，未来会形成几家鼎立、寡头垄断的竞争格

局。

按照 WTO 的裁定，中国应该在 2015 年 8 月 29 日前开放

人民币转接清算市场，即开放其他卡组织进入中国市场。

唐彬告诉记者，“在 WTO 规定的时间前放开，等于为银联

预留出过渡期，有利于国内银行卡清算市场有序发展。 ”

林采宜直言“由于境内结算业务利润本身并不是十分丰

厚，为了争夺客户资源，几大巨头在国内银行卡清算市场的竞

争会非常激烈。 ”

“短期的 3—5 年内，银联的优势地位不会发生太多变化，

但长期来看，国内银行卡清算市场的竞争时代已经到来，整个

市场的透明度和效率都会进一步提高。 ”唐彬说道。

“第二银联”引发的暗战

中共黔西南州委、黔西南州人民政府、商务部国际商报社

主办，中共黔西南州委宣传部等部门承办，贵州薏仁集团协办

的以“探寻农村新金融，推动农村新发展”为主题的“首届中国

（黔西南）农村金融发展高峰论坛”日前举行。来自国家主管部

门领导、金融专家、学者与地方企业高管 200 余人参会，针对

涉农金融话题深入研究和探讨， 调研了农村金融脱农化问题

原因，探索了涉农产品的品牌化发展战略，提升了中国农产品

走出去的抗风险能力。

首届中国农村金融发展高峰论坛举行

（上接第二版）

企业急需成熟的管控体系

郭凡礼向《中国企业报》记者表示，中国公司海外基建遇

到的问题基于新兴市场国家体制，难以在短时间内解决，只有

随着新兴市场国家政府办事效率和水平的提高才能真正破

题。

“基建企业和工程机械企业需要一套成熟的管控体系。 ”

上述广西柳工集团董事会秘书处工作人员向《中国企业报》记

者分析称，“广西柳工集团在海外多个国家建有制造基地、销

售公司，而且实施人才本土化，聘用当地的工人、法律人士，形

成一套全方位的管控之道。 ”

杨剑也向《中国企业报》记者介绍，三一重工分别在海外

设有印度、中东等公司，有的地区负责研发，有的地区负责制

造，并且在法律、文化方面严格做好管控。

据国内一位基建公司负责人向《中国企业报》记者介绍，

企业要想在海外成功投资， 一定要充分利用那里的区位环境

和市场政策，严格做好各方面风险管控。

11 月 10 日中国电建对外公告称，为了落实“一带一路”

战略，公司专门设立了海外区域总部。

中国电建表示， 设立海外区域总部是深化国际业务管理

体制改革的战略举措之一， 将为推动公司国际业务进一步做

强、做优提供强有力的组织保障。

“中国版马歇尔计划”基建先行

目标国偿债能力引发企业担忧
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