
今日华兴

2014年10月28日 星期二

编辑：江金骐 E-mail：janche@sina.com 校对：燕玉 美编：王祯磊

“事到盛时须警醒，境当逆处要从

容。我想问一下在座的各位，你们在日

常工作中对警醒和从容感受深刻吗？

你的职责你履行了没有？ 合同评审你

认真评审了没有？ 工程总结会你开了

没有？ 产品质量的管控、市场的开发、

产品的创新你抓到位了没有？ 如果没

有做到‘境到逆时’怎么才能从容？”10

月 17晚，在华兴公司生产经营分析会

上，总经理崔洪章强调，经营好企业就

是管理者的立身之本， 各公司第一责

任人一定要重视财务数据的分析，勇

于承担责任，不气馁、不妥协，就是完

成全年任务目标的根本保证。

“我们要发挥对石材机械对大工

业园区的整体配套优势，避免与小规

模企业同台竞争，波腹板二代生产线

现在已经投产，我们要有强烈的忧患

意识，持续地推进新产品的研发和老

产品的改进。 ”“面对当前形势，钢构

公司加强了应收账款催收力度，做到

‘现金为王’ ……”“一定要加强供应

链融资风险管控……” 分析会上，华

兴公司各公司第一责任人分别从生

产、市场、财务、产品等方面，开宗明

义剖析存在的问题，并列出“负面清

单”，提出改进建议。

崔洪章要求，各公司必须高度重视

经营指标和财务数据，各财务主管要主

动同第一责任人通报财务分析，加强财

务管理力度，保证现金流和资金链的安

全。 各部门、各公司第一责任人加强责

任意识和忧患意识， 承认存在的差距，

主动改正不足，多做一些假设、多一些

沟通、多一些担当，扎实完成第四季度

各项任务目标。 （胡兴国）

“家”在华兴

10月 16 日， 在山东省蔬菜标准

园创建暨信息监测培训会上，华兴公

司蔬菜种植机械产品唱了“主角”，受

到山东省农业厅以及其他有关领导、

专家的关注和推崇。

山东省农业厅总农艺师解洪起，

山东农业大学机电学院副院长、博士

生导师侯加林以及山东省各地农业

局、蔬菜办负责人，博兴县副县长王

秀江等领导现场观摩了育苗机、作畦

机、移栽机、收获车等机械的操作演

示。 华兴公司总经理崔洪章就加快推

进农业机械化进程，做好实施蔬菜机

械化种植等同参会领导及专家做了

交流。

华兴公司此次演示的蔬菜机械

具有育苗、作畦、移栽以及田间管理

的除草、施肥、喷药、收获等作业功

能，适应了当前我国的蔬菜生产机械

化迫切需求。

山东省农业厅调研员孙继祥在

接受媒体采访时表示，华兴公司生产

的蔬菜种植机械产品非常先进，从起

垄、播种、移栽等环节，实现了蔬菜从

种到收的全程机械化，对推动农艺与

农机融合、促进山东省蔬菜机械化生

产有着重要作用。

华兴公司常务副总经理刘澍滋、

农装事业部总经理邵江华等参加演

示会。 （胡兴国 /摄影报道）

华兴农机装备成山东蔬菜标准园“主角”

南京农业机械化研究所党

委书记曹曙明一行在滨州市农

机局副调研员马洪岩陪同下，10

月 19日到华兴就新产品研发、制

造工艺、 生产规模等进行实地考

察， 就农机与农艺融合以及农业

经营转型等与华兴公司总经理

崔洪章开展交流。

对华兴重视科技成果转化、

紧跟国家产业政策发展、 促进农

机农业融合的经验， 曹曙明代表

农机所表示，华兴做法值得推广，

他希望与华兴公司加强合作，发

挥各自优势共同开发新的农业装

备。 （崔连军）

农业部南京农机所

联袂华兴打造新农装

相关链接

在感恩中

奔向更高目标

人常说秋天是收获的

季节。2014年的秋天，我的

收获是最丰硕的， 这一年

我如愿考上了山东师范大

学。 从拿到录取通知书的

那一刻，内心激动，无以言

表。

回顾求学的日子，从

小学到初中再到高中，经

过十几年的刻苦和努力，

终于取得了今天的成绩。 在这期间，有自己的拼搏和付出，而

付出最多的莫过于父母和老师。我生在华兴长在华兴，爸爸在

华兴工作了 20 多年，我在家庭的耳濡目染中，对华兴逐渐积

累了很深的感情，华兴就是我家的家，华兴就是我的家。 在我

成长中，如果没有这个家做我的坚强后盾，今天的成功很难实

现。

今天我考上大学，只是在成功路上达到的第一站，大学就

像一个小社会，需要学习的东西太多了，只有充分利用这个平

台，认真规划四年学业，抓住更多机会历练自己增长才干。

吃水不忘挖井人。对于今年的高考生，华兴又一次启动员

工子女助学金， 公司还专门为获奖的员工子女举行奖学金颁

授仪式， 公司总经理崔洪章在颁奖会上祝愿各位学子要在大

学好好学习，借助优势平台，奔赴更高的目标，实现自己的理

想，不要辜负父母们的期望。

作为华兴员工的子女，以后无论走到哪里，都不会忘记华

兴公司对我们的资助和关怀。 作为生活在大学校园的“华兴

人”，我们会将这种关怀转化为激励，牢记华兴厚爱，学业日有

长进，将来做一名对社会有用的人。

初润泽（员工初汝彬之子）

2012 年 6 月份，我迎

来了人生中第一个重要

的挑战———高考。 十年寒

窗，只为了高考时那两天

半的时光。 在考场上时，

我心态平和，认真对待每

一门学科、 每一道试题。

高考成绩出来后，比较满

意，选择一所普通本科学

校对我来说问题不大。 经

过对学校仔细了解，筛选后，最终选择了大连的一所高校并

成功被录取。

能够进入高等学府继续深造是件高兴的事情， 但是高昂

的学费对我的家庭来说却是不小的负担。 正在我为此焦虑的

时候， 爸爸给我带来了一个好消息———他所在的单位山东华

兴机械有限公司决定资助考上大学的员工子女， 每人 2000

元，获得校级及以上奖学金的，每人次奖励 500 元，每年奖励

一次。 的确是好消息，减轻了家庭的负担，解决了我们的燃眉

之急。

当我来到大连，踏进心仪的大学校门的时候，怀着一颗无

比感恩的心。感恩父母的谆谆教诲，感恩对我学业有帮助的贵

人，尤其是山东华兴机械有限公司的资助。正是因为我有这样

的“家”，才使我的求学之路更加顺利。 因此，更加珍惜得来不

易的学习机会，更加努力，不辜负“家”的帮助。

进入大学后，在学习上，我一直认真努力，成绩优秀，先后

获得全国计算机等级考试二级证书、大学英语四级证书，并加

入学校创新设计中心；在生活上，简洁朴素，勤工俭学，不乱花

一分钱；在班级中，担任班里的团支书，服务于同学们，及时与

辅导员、班导师沟通交流，深得同学们和老师们的信任；在课

余活动里，积极参加有益的讲座报告，开拓思维，增长知识，与

同学们去爬山、登高望远等等，这些都极大地丰富了我的大学

生活，让我更加热爱、珍惜大学生活。

由于离家远，只能寒暑假的时候回家。 半年一见，总是格

外想念家人。 和家人在一起的时候，会聊家常，分享彼此的生

活。 从与家人的谈话中，也了解了华兴的发展状况，了解到今

日华兴发展得如此繁荣，由衷希望我的华兴我的“家”发展得

越来越好。

范雪琦(�员工范振春之女)

感谢华兴

让我的天空更高远

助力员工子女圆大学梦，激励品学

兼优学业成。 华兴公司以员工子女奖

学金作为公司“亲和文化” 的重要实

践，极大激励了“华兴籍”在校大学生

勤学成业，成长成才。

“

双行移栽机种植好帮手 穴盘式精密播种机“小而精”

田园管理机起垄覆膜移栽一机多用四行吊杯式移栽机根正苗旺

华兴经营分析会

为日常管理列“负面清单”

（上接第十三版）

阿联酋工程是华兴钢构第一个

完全执行“美标”的工程，这个工程的

顺利实施，为华兴钢构进一步拓展海

外钢结构市场奠定了基础。

东盟中亚渐入版图

地处东盟经济圈核心层的广西

建工五建、中铁物流柳州分公司等企

业负责人，日前先后考察华兴。 客户

的来访，不仅在既有业务上与华兴开

展商洽， 还为双方共同拓展示东盟、

中亚等国际市场，分析优势，交换意

见。

交流中， 华兴公司董事长孙宪

华认为， 随着东盟市场和新丝绸之

路的全面开发， 任何一个创新企业

和创新产品都能从中找到商机，关

键是进入时机和进入方式。 孙宪华

表示， 广西作为中国和东盟交往中

心地带有着特殊的区位优势， 宁夏

地处新丝绸之路的重要一站， 广西

建工五建、 华发房地产开发公司等

企业， 具有丰富的施工经验和优秀

的施工业绩， 希望与各方找准合作

切入点，尽快实现有效对接，在工程

建设和波浪腹板项目引进等方面实

现强强联合，为进一步拓宽东盟、中

亚等国际市场创造条件。

广西建工五建总经理罗松等，对

波浪腹板钢构件在节约钢结构建筑

成本，建设大跨度空间结构建筑的优

势给予充分肯定， 表示将利用广西、

宁夏的地域优势，建立波浪腹板生产

基地，发挥辐射带动作用。

双方对华兴钢结构建筑工程优

势，异地建立波浪腹板生产基地，大

宗商品物流运输等问题， 做了深入

交流，对未来开展相关合作，做出乐

观研判。

逆势考验信心

华兴一边蓄势进入新兴市场，一

边对既有的国际市场持续加大开发力

度。今年上半年，虽然国际经济有所恢

复，但仍然较为低靡，华兴石材机械、

农业机械以及钢化炉出口业务受到一

定影响，但市场开拓并未停止。

截至目前，石材机械对外出口业

务逆市上扬，销售突出特点是，单笔

金额达 100 万以上的“大订单”，同比

去年有较大幅度提高。 主要是出口印

度、埃及、沙特、乌干达、俄罗斯等，主

要销售集中在俄罗斯、 哈萨克斯坦、

乌干达。

为做强钢化炉的国际业务，目

前，华兴公司继续完善和整理好玻璃

行业与钢化炉相关的辅助设备，同

时，利用玻璃公司和韩国韩代公司合

作的产品，制作好钢化炉配套玻璃机

械产品的资料。 随着钢化炉业务市场

的拓展，目前，南美玻利维亚、亚洲沙

特等市场被逐步打开，为后期市场推

广和批量销售奠定基础。

在农机业务上，由于受埃及市场

动荡和货币贬值等因素影响，2014 年

上半年农业机械原有外贸公司的订

单比去年有很大降低，国内外贸公司

和其他市场的直接客户，比往年有较

大的突破，单台样机的订单取得了较

好的效果。

国际市场本身的复杂性，决定了

业务开展的艰巨性，华兴公司通过内

外市场相互支撑，公司的整体市场开

发和相关客户的服务，表现出了较强

的后发优势，比如下一步，公司将部

分代理权更多地投向客户群体，以此

降低潜在风险，提高利润。


