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崔连军

人物

６ 月 ９ 日， 随着一辆满载波浪腹板生产线设备的大货

车驶出华兴公司大门， 发往泰安地区的波浪腹板设备全部

发货完毕，设备安装以及售后服务工作将随后展开。

据了解，随着北京地铁六号线等国内外知名工程大量采用

波浪腹板构件， 波浪腹板焊接设备受到越来越多钢结构生产企

业乃至转型中的轧钢厂的关注，其中，来自莱州、东营、北京等地

的客户，由洽商陆续转入实施阶段，目前生产订单已签至今年下

半年。 （胡兴国）

波浪腹板生产设备

整装发往泰安

2013 年全国 699 万大学生创下了“史上最难就业季节”，

转眼到了 2014 年，时下不仅有 727 万大学毕业生“抢滩”，还

有去年未“消化”的待业生，二者累计高达 810 万人就业群体，

将会迎来“更难就业季”。

就业难！ 就业难！ 当类似的呼声一浪高过一浪时，企业常

常是被媒体报道用工荒！ 用工荒！ 显然，企业招不到人与大学

生一职难求，存在着严重的社会脱节，究其原因，就业观念的

改变、心态的转变，基层一线和艰苦地方的吸引力等，是导致

二者脱节不可不说的因素之一。 今天，我要说的一位大学生，

以自身的经历回答了什么叫扎根基层，什么叫“是金子总会发

光”，他就是华玻科技公司玻璃机械车间喷涂工高玉凯。

玉汝于成

音乐科班出身的高玉凯， 大学时光中几乎天天都做艺术

家的梦，然而，现在的他每天要和油漆、稀料、工件打交道，四

年来，他不但无怨无悔，而且用默默奉献和执着精神唱出自己

的爱岗情怀。

2008 年，毕业季的到来，一张车票满载着“衣锦还乡”的

夙愿，从贵州师范大学回到家乡，几经努力没有找到心仪的工

作。不甘心的高玉凯在青岛“淘梦”的一年里，他做过保险代理

人，给别人打过短工、摆过地摊……生活漂泊不定,辛酸苦楚

自知。

“家庭的责任，让我别无选择。 ”望着年迈的父母，高玉凯

认识到现实已经不允许他再挑三拣四。在县里众多企业中，华

兴吸引了他。

俗话说，隔行如隔山。刚刚入职的高玉凯被分配到华玻科

技公司玻璃机械车间安装组。钢化炉上密密麻麻的螺丝钉、纷

繁复杂的传动机构，让高玉凯感到新奇之余，还有些慌乱。

没有退路，只有硬着头皮干，没有技能就主动“认师傅”。

刚开始师傅们并不看好他这个门外汉。专业不对口，要蒙起头

来干这行，只怕是干两天就撒丫子走人了。但是他踏实肯干的

态度还是打动了几个老师傅， 慢慢的也开始手把手地教给他

一些安装的经验，多大的螺钉用什么样的扳手，先装什么再装

什么能够省工夫，怎么样用巧劲，这些看似零零散散的小事，

对高玉凯来说也是“了不起的大事情”，有时候脑子记不住的，

他就用个小笔头记下来，白天忙着赶工期，晚上休息时就翻看

一下密密麻麻的小笔记。

为了尽快掌握产品安装技术，他没少吃苦。光大大小小的

螺钉就有好几种型号，由于没有经验，往往顾头不顾尾，一边

螺钉上紧后另一边就放不进螺钉。刚开始遭遇到的种种“笨手

笨脚”，没能阻挡得了高玉凯。 功夫不负有心人，一段时间的

“跟班”学习，高玉凯很快掌握了风栅、片台、缠绳棍、风管路的

安装要求，安装的效率也越来越高了，从以前一个人 5 天的铺

棉工作量，现在 2 天的时间就能提前完成。

从一窍不通的“门外汉”，成为了学习型的“行家里手”，

高玉凯用实践带给大家一个不小的意外。

（下转第十四版）

最近，和几个做企业经营的交

流，虽然当前经济已经开始企稳回

升， 但大家都对在当前形势下的企

业状况不抱乐观， 其实从另一个角

度看危机对企业是把双刃剑， 即有

挑战、也有机遇，做企业经营的就要

学会透过篱笆墙看到胜利的曙光。

信心比黄金重要。在经济困难

的时候看到希望，在经济困难的时

候看到转机， 把困难当做机遇，把

挑战当做发展的契机。 我认为，越

是困难的时候越是资金、 项目、人

才等各种生产要素重组的活跃期，

也是抓投入、上项目成本最低的时

期。 回顾华兴的发展历史，2005 年

以来有三次大的金融危机，都给企

业带来消极影响，但都被我们一一

化解，特别是 2009 年，我们逆势而

上，投资建设科学发展苑、波浪腹

板、金属物流、电子商务等项目，实

践至此，证明当时的做法成为推动

华兴快速发展的新引擎。

既然环境无法改变，只有改变

自己，主动适应环境，就是要求我

们树立坚定的发展信念， 练好自

己的“内家功”，解决好自身的问

题。 企业的竞争不仅是产品、技

术、人才等的竞争，还有管理制度

的竞争。 越是困难时期，企业越需

要精打细算， 生产成本、 财务成

本、人力成本都要关注，现金为王

的观念不能放松， 到期账款该收

的坚决收上来， 减少浪费和消除

大手大脚花钱的弊病， 形成人人

节约、处处节约的经营氛围。 坚持

主业、发挥优势，不过度涉及自己

不熟悉或者不擅长的行业和领

域，这些都能帮助企业渡过难关。

在刚刚结束的 2014 年两院院

士大会上， 习总书记在讲话中强

调“创新、创新、再创新”，不仅寓意

深远， 也是解决发展问题的切入

口，是给每个企业经营者的当下启

示。 受国内国际市场影响，当前企

业正面临着激烈的竞争和多变的

环境，安于现状、墨守成规无疑是

坐以待毙，应时善变是企业适应市

场的根本要求，没有一种市场是静

态的，也没用一个企业敢说自己是

常胜将军，既然法无定则，那么创

新既是企业发展的动力，也是破解

企业危机的法宝。

巴西世界杯正在如火如荼，套

用赛场上的一句话：进攻是最好的

防守！ 我们华兴闯市场也是如此，

从 2009年就探索企业的转型升级，

主动用新的战略替换旧的思想，用

新工艺替换旧做法，带来的结果不

仅是新产品带动了市场升级，还带

动了整个企业的转型升级，也就是

说，经济形势一如从前严峻，但华

兴的核心竞争力有增无减， 当然，

这些还不够，要做百年企业，就得

“创新、创新、再创新”。

（作者系山东华兴机械股份公

司董事长）

破解难题的出路在于创新

澳籍客商赵新建一行 6 月 11 日

到华兴考察， 在华兴公司董事长孙

宪华的陪同下， 赵新建一行先后对

石材机械公司、 钢构公司和华玻科

技公司进行实地考察。 这是时隔一

个月后，赵新建第二次考察华兴，并

且就公共设施建设、 证券合作等项

目进行了洽谈。

赵新建十分期待与华兴公司的

合作，赵新建表示，一个月前自己通

过对华兴的考察留下了深刻的印

象， 华兴钢结构获得住建部总承包

一级资质，华兴的多产业格局，为双

方合作提供了条件。 目前随着城市

基础设施建设的加快，在医院、办公

写字楼、 学校等公共建筑上推广使

用钢结构，已是大势所趋。 这次来华

兴考察， 不仅带来了公共设施建设

项目， 而且带来了中信证券公司高

级理财顾问， 希望双方在公司债业

务方面找出合作机会， 共同助力区

域经济的发展。

孙宪华感谢赵新建关心和支持

华兴的发展， 认同客人对钢结构市

场应用的基本判断，认为在节能、绿

色大背景下，民居工程、政府公建等

方面， 推广使用钢结构不仅是建设

速度和抗震性的要求， 更是化解钢

铁行业产能过剩的必要手段。 孙宪

华表示， 华兴获得住建部建筑总承

包一级资质，在高层空间、桥梁、地

铁等建设项目上以及在激活华兴各

产业协同发展方面， 都起到了促进

作用。 华兴机械所涵盖的产业，都完

全符合国家低碳、高效的产业政策，

华兴愿与国内外客商在机械制造、

钢结构、 商业贸易等方面实现宽领

域、多层次合作。

澳大利亚客商再到华兴洽谈合作

高玉凯：

在机械喷涂中寻找“音乐梦”

双方第一阶段的合作重点基本圈定，可行性论证相继展开

华玻工艺玻璃 将大自然“移植”到建筑体

一种采用国际先进高温油墨玻璃数码喷

绘技术生产的工艺玻璃，近日在华玻科技公司

正式投产，该技术是将高温油墨喷绘在玻璃表

面，再进行高温烧结，高温油墨和玻璃融为一

体，不仅具有色彩逼真、永不褪色的效果，更重

要的是同时完成了玻璃的钢化，解决了传统玻

璃喷绘、UV 玻璃印花技术色彩易脱落、掉色的

缺陷。

据了解， 华玻科技公司引进的这套生产

线，可将任何图案以及木材、大理石等材质纹

理，“移植”到玻璃上印刷。 产成品主要应用于

商务会馆、写字楼、场馆外墙艺术玻璃幕墙，在

室内主要用于办公室隔断、 室内屏风墙等，该

产品的应用， 能精准营造自然化的办公环境，

满足使用者对空间环境的感性、本能和理性的

需求，实现建筑和艺术的完美结合。 今年 ４ 月

份在上海第 25 届中国国际玻璃工业技术展览

会上，华玻科技公司推出的玻璃数码喷绘技术

工艺玻璃，一经面市即成为众多客商追捧的对

象，宁夏、四川、浙江等地客商与华玻签订合作

意向。 （胡兴国）

用于玻璃外墙和内室隔断

胡兴国

远见

孙宪华


