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互联网金融

去年我国建筑业产值利润率仅

为3.6%。“这只是平均数，实际上
不少建筑企业的利润率在 0.8%到
1.5%之间。”北京市建筑业联合会信
息部部长刘国柱告诉记者。

在严峻的形势下，“营改增”

就需要格外慎重。

北京市建筑业联合会调查组在

北京范围内的一项“营改增”调研

显示：就企业来看，中央在京建筑

企业、市属大型建筑企业的领导和

主管人员，对税制改革及其带来的

影响非常重视，普遍认为“是件大

事”。而多数企业仅限于财税专业人

员有所耳闻，企业领导相对还处于

木讷状态。

事实证明税负增加

一些有危机感的建筑企业开始

给自己算“营改增”的账。北京一

家大型建筑企业曾参加过权威部门

组织的测算，税负确实增加。该公

司财务部门人士称：“我们去年缴

纳的营业税是1.8亿元，按照‘营改
增’的测算，我们去年应该缴纳的

增值税将近4亿元。税负增加明显。”
今年年初，北京市也曾做过相

关的问卷调查，但未公布结果。当

时北京市对建筑企业发放了《北京

市建筑业企业营业税改征增值税问

卷调查表》，让建筑企业对营业税改

征增值税后的效果进行测试，单列

出“现行税制情况下企业应缴纳营

业税税负”、“营业税改征增值税后

增加税负”两栏。

北京市建筑业联合会调查组的

调查显示，北京的几家大型市属建

筑企业都曾对增值税（税率11%）做
过测算，虽然各家引用的2011年的
具体数据不同，但是结论一样：企

业税负增加了。

以北京一家建筑类的集团公司

为例，实行增值税以后，该企业纳

税总额为53893663.59元，比营业税
（41893554.36元） 多出 1.28%，即
12000109.23元，企业实际税负比营
业税时增加了42.70%。

另外一家北京的建筑企业，分

别对销项税、进项税、可抵扣进项

税及应缴增值税 （含附加费） 进行

了测算，测算结果证明，将营业税

改征增值税后，理论上测算的应缴

纳增值税额4052.95万元，实际应缴
增值税额为28670.58万元。
该公司的另一项统计则证实，

实际能拿到的进项税额远远低于理

论测算值，这才是导致建筑业“恐

惧”“营改增”的原因。该统计显

示，其理论测算进项税额可达到

37395万元，而据实统计的进项税额
仅有15015万元，理论值与实际值差
距过大。

北京市建筑业联合会调查组认

为，增值税税率若定在11%，按照上
述测算，在现有建筑市场整体环境

情况下，企业的实际税负有较大幅

度上升，这对微利行业的建筑业造

成重大打击。

北京市建筑业联合会调查组的

报告认为，现在有专家讲，实行增

值税后税负肯定能降，因为材料、

设备大部分是可以抵扣的。实际上，

中国税务管理的环境存在不正常的

地方，不仅有地方保护主义，争夺

税源，还有许多供应商没有进销项

税票，根本抵扣不了。如商品混凝

土都是免税的。自办混凝土站，反

而加重了施工企业的负担。这些问

题，不是理论上、专家短时间可以

解决的。

中建五局一位高层向记者表示，

尽管计税基数不一样，但“营改增”

不能让企业增加成本。如果增加了成

本，会对企业的发展造成实质的影响。

多种因素或导致实施难

上述北京一家大型建筑企业财

务部门人士告诉 《中国企业报》记

者：“作为建筑施工企业，我们的

劳务成本是非常高的，在去年的经

营业绩分析报告当中，劳务成本、

人工支出占到35%，这个数是非常巨
大的。如果这一块没法取得增值税

专项发票的抵扣，会造成很大的亏

损。”

北京市建筑业联合会调查组也

认为，从理论上说，人工费属于增

值部分，应在增值税征收之列。中

国施工企业区别于其他企业的一个

很大的特点，是施工成本中人工成

本所占比重较大，在百元成本中人

工费已占到20%至30%，且主要是靠
从劳务企业外购。如果按照增值税

“活劳动不得抵扣”的一般原理推

断，则总包企业20%至30%的人工费

无法抵扣，致使总包企业的税负上

升2.2%至3.3%；如果按照劳务企业
执行的3%的征收率，允许总包企业
也按照3%进行抵扣，则总包企业仍
有1.6%至2.4%的税负上升。关于人
工费的抵扣政策需要明确。

“营改增”的另一问题出现在企

业的资金链上。

“我们遭遇的工程款拖欠非常严

重，这也是这个行业的现象，但是

‘营改增’会使企业的资金链更加紧

张。按时缴完税，而工程款却还在

拖欠着，这将导致没有充裕的资金

向上游供应商支付货款，不把货款

付清，供应商不会给我提供发票。

作为资金密集型企业，是非常需要

充足的资金量保证的。”

北京市建筑业联合会调查组认

为，现在买材料，可以赊欠。税改

后，如果不能及时取得增值税发票，

就抵扣不了，所以必须是现金交易。

很容易导致企业资金紧张。一旦不

能按时结账，就不能取得进项税发

票，进而导致税负加重。

有企业甚至表示：“说得严重

点，对资金链的这种影响，对企业

是灭顶之灾”。

本报记者 张龙

北京建筑企业：
营改增或致资金链断裂

消费者使用现金可以轻而易举地在任何商家消费，而使用

移动支付想要在任何商家消费，可能需要带上适配不同POS机
的不同手机，或者下载对应不同刷卡器的不同应用。原本主打

便捷支付的移动支付，由于产业链在硬件、芯片、制卡、设备制

造以及市场等环节的分割，反而给用户带来了不必要的麻烦。

“移动支付的行业特点是跨度大、产业链长，只有包括运

营商、商业银行、终端制造厂商、第三方支付企业等在内的相

关各方利益协调一致，积极构建开放、共赢的商业模式，形成

标准统一、协调有序的格局，移动支付产业才能实现齐步走。”

业内人士接受《中国企业报》记者采访时指出。

用户的困扰

“移动支付使用起来很简单，有时候又实在太麻烦了。我

一般使用‘快钱’，吃饭、购物，挺方便的。但是有些商家不是快

钱的客户，我总不能单单为了这一个商家，就再下载一个其它

的支付工具。”北京某高校的学生张晓晨说。

不仅是第三方支付，NFC手机领域的分割现象也很明显。
三星半导体大中华区产品总监程勇透露，三星手机近年来在

移动支付方面至少有7种产品形态。它们都有自己的应用场景
和用户群，都有一定的市场。

根据记者了解，移动支付大致分为银联主导、电信运营商

主导和第三方支付企业主导三种类型，基于NFC的移动支付
方案主要有三种，支付企业仅仅“刷卡派”的就有至少13家，他
们在市场上的重合度并不高，庞大的移动支付市场已经被他

们分割的支离破碎。

产业链复杂

记者观察到，在NFC手机支付涉及的手机、运营商、银行、
银联等多个环节中，运营商和银联是两大关键，前者拥有9亿
用户和多数手机终端，后者有政策和银行业的支持，双方都希

望确立其在移动支付行业的主导权。

第三方支付组织阵营总体来讲势力较弱，主要依靠互联

网支付领域的口碑和经验，需要依附银联才能发展，这类企业

往往思维活跃、贴近用户、创新性较强，能很好地将互联网领

域的支付运营经验移植到移动互联网。

快钱相关人士表示，对比互联网支付等相对成熟的支付

手段来说，移动支付并无特殊门槛，也非移动商务的瓶颈，关

键是需要商务交易及应用的驱动。商户想得出什么样的应用，

快钱就可以帮助商户完成什么样的应用，这也是支付企业在

移动支付的优势所在。

合作才能进取

根据程勇介绍，在韩国和日本，电信运营商为了快速地部

署移动支付业务，多去和金融机构合资成立合资公司或收购

金融公司。在国内，中国移动做出了参股浦发银行的尝试，但

是浦发银行的覆盖面显然比较有限。

快钱支付CEO关国光认为，随着市场环境的改善、政策法
规的完善、产业生态环境建设，硬件、芯片、制卡及设备制造等

整个产业链正在打通，一个以开放、融合、协同为基础的健康、

和谐的电子支付产业生态圈正在形成。

近日，中国人民银行正式发布中国金融移动支付系列技

术标准，包括五大类共计35项标准，覆盖中国金融移动支付各
个环节的基础要素。分析认为，这将有利于营造产业链各方开

放、合作、共赢的良好局面，建立和谐的产业生态环境。

破碎的移动支付产业链
本报记者 郭奎涛
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